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La escalada del precio del gas  
y las grandes ferias en Italia  
marcan la segunda mitad del 2022 
La incertidumbre por la obligada descarbonización auspiciada desde Europa ha quedado 
en un segundo plano debido a la senda alcista del precio de la energía, una realidad que 
asfixia al sector y que contrasta con la nula colaboración de los estamentos públicos 
para salvaguardar el futuro de la industria gasintensiva española. Cersaie y Tecna servirán 
para mesurar la fidelidad de los clientes internacionales a las propuestas de las azulejeras, 
esmalteras y compañías especializadas en maquinaria de nuestro país.  
 
Martín Plaza

La industria azulejera española continúa su andadura entre las 
aguas más procelosas que se recuerdan. Los empresarios más 
veteranos del sector ponen en perspectiva la actual crisis 
energética que lastra los resultados de las compañías y afirman 
que no recuerdan un contexto tan incierto como el actual. Los 
productores de baldosas se encuentran sometidos a vaivenes 
externos que están deparando un escenario de lo más hostil 
para mantener la productividad. No en vano, agosto de 2022 ha 
inscrito su nombre como el mes más caro de la historia en precio 
de la energía más empleada por los fabricantes cerámicos. 
 
Durante las últimas fechas, y con una cada vez más flagrante 
inacción por parte de todas las administraciones, especialmente 
la española y la comunitaria, el gas ha mantenido su errática 
trayectoria al alza. De hecho, agosto finalizó con una cotización 
media de 239,9 EUR por megavatio hora, un precio que mul-
tiplica por 12 el coste de marzo del 2021. 
 

Así lo refleja la evolución del mercado de referencia para 
Europa, y que constituye para los CEO del sector la primera 
consulta diaria en sus teléfonos móviles. “¿A cuánto estará 
hoy el gas?”, se preguntan. 

En las últimas semanas, el mencionado índice ha ido aumentando 
de manera descontrolada, a medida que se acerca el invierno y 
el temor de desabastecimiento de aquellos países que tienen una 
mayor dependencia del gas ruso, que ha optado por una guerra 
fría encubierta que llena de incertidumbre todo el Viejo Continente. 
El pico más alto en el precio, por el momento, se registró el 26 
de agosto, cuando se situó en los 339,2 EUR/MWh, una cifra que 
se habría considerado de ciencia ficción hace un año y que la in-
dustria no puede trasladar como sobrecoste a sus clientes. 
 
La perplejidad (y la indignación) con la que los empresarios 
del sector contemplan esta deriva difícilmente sostenible en 
el tiempo se refleja a la perfección en las palabras de Alberto 

Echavarria, secretario General de la Asociación Española de 
Fabricantes de Azulejos y Pavimentos Cerámicos (ASCER). 
 
“Hace apenas dos años todos los esfuerzos de la industria 
estaban enfocados en la descarbonización. Hoy todos los es-
fuerzos se enfocan en seguir en marcha”, ha afirmado recien-
temente. “El Régimen de Comercio de Derechos de Emisión 
(EU-ETS por sus siglas en inglés) funcionaba hasta que los 
precios de la energía se volvieron locos y el gas pasó de 20 a 
200 EUR/MWh. Durante los meses de amenazas y tensión de 
Rusia a Europa para la apertura del Nordstream2 y posteriormente 
durante la invasión rusa a Ucrania, los precios del gas en los 
mercados europeos se dispararon”, argumenta. 
 
La consecuencia de “este nuevo escenario creó una nueva 
realidad en la industria consumidora de gas y electricidad, en 
la que las estrategias a largo plazo saltaron por los aires y la 
realidad de si se trabaja o no un mes, dependen del precio 
del gas o la electricidad de ese mes”, lamenta el secretario 
General de la asociación de fabricantes cerámicos. 
 
En este contexto de elevadísimos precios de energía, “todos 
los esfuerzos se han puesto exclusivamente en mantener la 
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producción y el empleo. Ya nadie se acuerda del CO2. Pero 
no solo en las empresas. El flamante nuevo gobierno alemán, 
en coalición con los verdes, que defendían la eliminación del 
carbón, la energía nuclear y el gas en el corto plazo para hacer 
de Alemania una potencia industrial verde, se han dado 
cuenta de que es imposible trabajar sin energías fósiles (al 
menos durante los próximos 10-15 años) y han abrazado todo 
aquello de lo que renegaban”. 
 
Así, Echavarria enfatiza que “hoy Alemania está revisando su 
política nuclear para extender la vida útil de sus centrales, ha 
puesto de manifiesto su dependencia total del gas (energía fósil 
pero menos contaminante) y ha pedido un gasoducto de España 
a Alemania y mientras tanto allí se han puesto a quemar carbón 
como locos para garantizar la electricidad en industria y hogares 
y ahorrar el gas que puedan de aquí al invierno”. 
 
 
❖ La ‘maldición’ de la cogeneración 
 
En el interesante análisis de la actual coyuntura, Alberto 

Echavarria manifiesta en cuanto a España “que con su 
estrategia del tope al gas ha condenado la cogeneración al 
ostracismo. La retribución que ofrece a la cogeneración es 
tan pobre que hace imposible su operación, mientras que re-
tribuye sobradamente a los ciclos combinados (un 30% más 
ineficientes que la cogeneración), garantizando un precio 
competitivo de la electricidad en comparación con Europa”. 
 
“Además, el calor y la sequía en España han obligado a des-
embalsar mucho menos, lo que ha llevado a reducir la elec-
tricidad generada por hidroeléctrica. Este vacío se ha cubierto 
de nuevo con ciclos combinados, grandes emisores de dióxido 
de carbono y mucho más ineficientes que la cogeneración”, 
explicita, al tiempo que comunica que “sin embargo, ni la CE 
ni los gobiernos están planteando ninguna revisión de los ob-
jetivos de descarbonización. Parece que todo esto por lo que 
estamos pasando sea solo un bache y las empresas sigan con 
la cartera llena para invertir en tecnologías (en el caso de que 
existan) menos emisoras”. 

La conclusión de Alberto Echavarria en su radiografía es 
irónica: “No hay problema; a este paso, probablemente 
mucho antes de 2030 hayamos logrado el objetivo de des-
carbonización del 55% gracias a la destrucción de demanda 
y la caída en la producción. Vamos hacia una Europa verde 
pero pobre”. 
 
 
El potencial comercial de Tecna y de Cersaie  
 
Y con todo el foco de la atención sectorial fijado en la energía 
y en factores externos al propio azulejo, regresan en septiembre 
Tecna y Cersaie. Los dos principales acontecimientos cerámicos 
a escala mundial retornan al calendario. En el caso del salón 
bienal de la tecnología de Rímini no se celebra desde 2018, y 
en cuanto a la cita en Bolonia, tras la edición a medio gas del 
pasado curso debido a las restricciones internacionales de 
movilidad, debe ser el aldabonazo para que el Tile of Spain 
recupere parte del optimismo que le resta la consulta diaria 
del TFF holandés. 
 
A pesar de las dificultades que atraviesa la industria, más de 
170 compañías españolas estarán presentes en dichas convo-
catorias. Si los mercados internacionales responden en forma 
de pedidos a las novedades presentadas por las marcas espa-
ñolas, el panorama a corto plazo se suavizará. 
 
 
❖ Récord de ventas en el exterior 
 
El coste del gas no ha de hacer perder la perspectiva de que 
de enero a junio los fabricantes cerámicos de nuestro país 
vendieron por valor de 2.414 millones de EUR, una cifra que 
supone un 34% más que en el ejercicio anterior, cuando a su 
vez ya había alcanzado un registro nunca visto. 
 
Asimismo, el último mes con datos oficiales ya publicados, 
el de junio, se saldó con un récord de 570 millones de EUR 
facturados fuera de las fronteras españolas, la friolera de un 
67% más que en junio de 2021. ◆

Agosto deparó una cotización media en el gas de 239,9 EUR por megavatio hora, 
un precio que multiplica por 12 el coste de marzo de 2021 
 

Cersaie abrirá sus puertas del 26 al 30 de septiembre; y Tecna se celebrará entre 
el 27 y el 30 de este mes 
 


