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El 17 de septiembre de 2020, en el Instituto de Tecnología Ce-
rámica(ITC),mantuvieron una reunión de trabajo los técnicos
de las empresas de la Asociación Española de Fabricantes de
Maquinaria Cerámica (ASEBEC), encabezada por su presidente
Juan Vicente Bono, además de representantes de la Asociación
Española de Fabricantes de Azulejos y Pavimentos Cerámicos
(ASCER) y la Asociación Nacional de Fabricantes de Fritas,
Esmaltes y Colores Cerámicos (ANFFECC), junto a investiga-
dores del Instituto de Tecnología Cerámica (ITC), para empezar
a poner en marcha el proyecto Transitec, iniciativa financiada
por la Agencia Valenciana de Innovación (AVI) de la GVA en
la que el ITC aportará su conocimiento y experiencia para dar
soporte a las empresas de maquinaria a la hora de emprender
el camino hacia la transición energética a fin de adaptarse a
los objetivos marcados por la Comisión Europea en cuanto a
una drástica reducción de carbono para el año 2050.
Así, el coordinador de I+D+i y catedrático de Ingeniería
química de la Universitat Jaume I, Eliseo Monfort, junto a
otros miembros del equipo de investigación del ITC, explicaron,

en el marco del proyecto Transitec, cuál es la normativa
europea, cuáles son las tecnologías existentes en la actualidad
y qué actuaciones futuras se pueden prever.
Transitec quiere ser, en definitiva, y tras un profundo estudio
tecnológico, una hoja de ruta para las empresas cerámicas a
la hora de conseguir abordar los retos ambientales que marca
la “Europa Verde”.
En su día ASEBEC ya explicó, a través de un comunicado, que
el objetivo principal del proyecto es realizar una prospectiva
tecnológica destinada a las empresas fabricantes de maquinaria
cerámica para ayudarles a posicionarse en la necesaria adap-
tación que van a sufrir las tecnologías utilizadas actualmente
en el proceso de fabricación de baldosas cerámicas y, de este
modo, adaptarse a los ambiciosos objetivos de reducción de
emisiones establecidos por la Comisión Europea.
Así, en la reunión se dieron los primeros pasos para abordar
un desafío fundamental para la industria de la maquinaria ce-
rámica, pero también para todo el clúster cerámico castello-
nense, con el apoyo de las acciones de I+D+i del ITC. ◆

ASEBEC inicia el proyecto Transitec 
con una reunión de trabajo en el ITC

El equipo de Morte comunica el fallecimiento, el viernes
4 de septiembre, de Santos Morte Napal, fundador y
alma de Talleres Morte, a los 74 años de edad tras una
larga enfermedad.
Como editores de esta revista, con estas líneas queremos

manifestar nuestras condolencias a su familia, sus amigos y
a toda la empresa.
Descanse en paz. ◆

Fallecimiento de Santos Morte
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Cerámicos Peruanos (CEPERSA), tiene como marca Ladrillo
Piramide y está consolidado como el mayor fabricante y pro-
veedor de materiales para la construcción tanto en Lima
como en el interior de Perú, produciendo más de 2.000
toneladas  diarias de ladrillos.
La familia Torpoco ha puesto su confianza en EquipceramicS.A.
para el proyecto de optimización de Planta 1 por tratarse de
la ingeniería más estable del sector y la que mejor conoce su
proceso productivo.
Planta 1 consta de dos hornos túnel y un prehorno de la
misma longitud y el objetivo del proyecto es reducir consumos,
mermas y automatizar el proceso.
Actualmente el secado de la Planta 1 se realiza en la pampa
y el secado no es igual en invierno que en verano, así que
Equipceramicdiseñó dentro de este proyecto una modificación
para el aprovechamiento del prehorno de manera que los
productos entren a los hornos con una humedad siempre
constante sea invierno o verano y de esta manera aprovechar
todo el calor y reducir los consumos de gas, así como el
número de días que el producto está en pampa.
Se han rediseñado todas las recirculaciones de la planta para
un mayor aprovechamiento de la energía, se han automatizado

los dos hornos y el prehorno, la movimentación, los software
etc., todo ello para buscar el máximo rendimiento de una
planta que lleva muchos años funcionando de forma manual.
Con el aeropuerto de Perú cerrado para vuelos internacionales
y Planta 1 parada, Equipceramic desplegó todo su equipo en
España para ofrecer un servicio de asistencia remota que per-
mitiera coordinar con el equipo de planta de CEPERSA todos
los trabajos y así poder continuar con la ejecución del proyecto
a pesar de que nuestros técnicos no podían viajar al país. 
Seguimos sin poder viajar, pero el proyecto se sigue desarro-
llando con éxito y Planta 1 está ya cerca de llegar a las 1000
toneladas diarias que tiene de capacidad. ◆

Equipceramic y Ladrillos Pirámide miran juntos hacia el futuro



NOTICIAS406 TC 465

Los estudios que viene realizando el Instituto de Tecnología
Cerámica (ITC) sobre el material cerámico de gran formato y
poco espesor han detectado que, si bien el uso de este tipo
de material está creciendo en encimeras, baños y otro tipo
de superficies, tiene todavía un amplio nicho de mercado en
el pavimento, donde se podría avanzar mucho más y darle
más salida en los mercados.
Por eso, el ITC está trabajando en el proyecto PAVLAM. Opti-
mización de sistemas de pavimentación con baldosas cerámicas
de espesor reducido, que cuenta con el apoyo del Instituto Va-
lenciano de Competitividad Empresarial (IVACE) a través de
los Fondos Europeos FEDER de Desarrollo Regional.
Su objetivo general, según el ITC, es generar el conocimiento
necesario para mejorar las prestaciones de las láminas cerá-
micas (baldosas cerámicas de reducido espesor y generalmente
gran formato) para fomentar su uso en pavimentos, priorita-
riamente de tránsito peatonal, para después transferir a las
empresas cerámicas estos estudios y metodologías, a fin de
que aborden con garantías el desarrollo o adaptación de pro-
ductos o sistemas cerámicos que abran mercados y ayuden
a aumentar las ventas.
Existen ya algunas empresas que están comercializando este
tipo de láminas cerámicas en pavimentos, llegando a un
espesor de unos 6 mm, y nos gustaría poder llegar a su uso
en pavimento incluso con 3 mm de espesor; no sabemos si
lo lograremos, y por eso hemos planteado este proyecto, ex-

plican en el ITC, pero necesitamos, por una parte, conocer las
prestaciones para pavimento de las baldosas cerámicas
actuales de bajo espesor a nivel individual, así como en
conjunto con los sistemas y materiales utilizados actualmente,
así como identificar materiales con otras funcionalidades y
sistemas compatibles con las baldosas cerámicas de bajo es-
pesor, capaces de mejorar las prestaciones mecánicas y de
estabilidad del conjunto.
Además, PAVLAM identificará metodologías actuales de
ensayo en laboratorio, o desarrollará otras nuevas para
evaluar las prestaciones específicas de estos productos apli-
cados en pavimentos y caracterizará tanto los sistemas
actuales como los sistemas nuevos que se propongan con las
nuevas metodologías desarrolladas. Otro aspecto que con-
templa es desarrollar prototipos de las soluciones viables y
validar su adecuación al uso como pavimento.
En definitiva, se trata de poner a disposición de las empresas ce-
rámicas el conocimiento necesario para asegurar unas adecuadas
prestaciones de este tipo de material, a fin de minimizar el riesgo
de aparición de problemas derivados de su uso en destino que
pudieran surgir, y que pudieran ser debidos a unas prestaciones
no optimizadas de la cerámica o también, de un diseño inadecuado
del sistema en conjunto con las capas o substratos inferiores del
lugar donde ha sido colocado. Por eso, PAVLAM pretende
aumentar la fiabilidad de los sistemas cerámicos para pavimen-
tación con baldosas de espesor reducido. ◆

Proyecto PAVLAM: optimización de las baldosas 
de gran formato en pavimentos

Pavimento (Foto. ASCER)

ITC: ensayo sobre piezas de gran formatoITC: ensayo de resistencia al desgaste en uso peatonal



Con el proyecto Energètic, comenzado este mes de septiembre,
el Instituto de Tecnología Cerámica (ITC), con el apoyo del
Instituto Valenciano de Competitividad Empresarial (IVACE), a
través de los Fondos FEDER de Desarrollo Regional, está estu-
diando las diferentes opciones que tiene el sector cerámico para
adaptar su proceso de fabricación al futuro escenario planteado
por la Comisión Europea hasta el 2050 orientado a una producción
industrial sostenible que descarbonice la economía.
Así, el proyecto de investigación Energètic plantea, desde el
punto de vista experimental, diversas estrategias de optimización
y aumento de la eficiencia energética del proceso de fabricación
cerámico, pero también pretende ir más allá y propone alter-
nativas basadas en nuevos procesos productivos.
Para ello, han dividido el proyecto en tres grandes líneas de
trabajo que se llevarán a cabo de manera simultánea, durante
los tres años de duración del proyecto. En una de las líneas
de trabajo se va a contemplar la posibilidad de electrificación
del proceso actual, proponiendo la aplicación de bombas de
calor en el proceso de fabricación cerámico, y por otra parte,
planteando el diseño y construcción de un prototipo de horno
eléctrico piloto, con el que se llevarán a cabo diferentes
estudios energéticos analizando su viabilidad ante la posibilidad
de una futura electrificación del sector.
La segunda línea de trabajo de Energètic se centrará en la op-
timización y eficiencia energética, analizando la situación

actual del sector en estos términos a través de un estudio que
se centrará en el aprovechamiento energético de las corrientes
de los hornos cerámicos mediante innovadores intercambia-
dores de calor, el almacenamiento de esta energía y la moni-
torización y optimización de parámetros clave relacionados
con la combustión. Otro aspecto que abordará esta segunda
etapa es el estudio experimental de la concentración de CO2

presente en las emisiones de los hornos, para así poder
buscar los sistemas más adecuados de captura de este CO2.
En esta tarea se buscará colaboración con las empresas del
sector interesadas en analizar la viabilidad de implementar,
en un futuro, esta tecnología en sus instalaciones.
La tercera línea de trabajo del proyecto Energèticestá dedicada
al estudio de la incorporación de combustibles alternativos
al gas natural y a la integración de energías renovables en el
proceso cerámico. Para eso, se analizarán las posibilidades
de sustituir o complementar el uso de gas natural por bio-
combustibles, y las características de la combustión de
mezclas de hidrógeno y gas natural. Todo ello se llevará a
cabo en la nueva cámara de combustión para el ensayo de
quemadores recientemente instalada en la planta piloto del
centro. Esta línea incluye asimismo un estudio sobre las po-
sibilidades de incorporar energías renovables en las plantas
de fabricación de baldosas para el suministro tanto de calor
como de electricidad. ◆

El ITC estudia la adaptación energética de la industria cerámica
para reducir sus emisiones de CO2

Equipo de investigación en el ITC del proyecto Energètic: de izquierda a derecha,
Ana Mezquita, Salvador Ferrer y Fernando Romero

Termografía de conducción de salida de gases de horno

Asociacion Española de Fabricantes de Maquinaria 
y Bienes de Equipo para la Industria Cerámica

www.asebec.org
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Ceramica Alice is committed to offering customers optimum
100% Italian quality in the manufacture of design WCs and
washbasins and it is to further this goal that the company
recently invested in Sacmi robotized glazing technology
purchasing a new GA2000 glazing robot.
The investment marks the start-up of the factory’s first Sacmi
glazing line complete with transfer system and auxiliary
devices serving the robot. Renowned throughout the world
as a benchmark of robotized glazing, the distinctive feature
of the GA2000 robot is the possibility to program the glazing
recipes off-line, thus accelerating the development and time-
to-market of new products.

Already commissioned and started-up with success, this
latest generation robot is at the heart of the new Sacmi
glazing line at Ceramica Alice, made up of two inspection
booths installed before the cell, a four-position carousel for
glazing, foot cleaning device and all the automatic handling
systems which enable the piece to be transferred from the
inspection area to the zone where they are loaded onto the
kiln cars.
Every stage of the production process is fully automated
meaning manual operations are eliminated thus facilitating
the work of the operators so they can be assigned to skilled
tasks. The investment also confirms the commitment of
Ceramica Alice’s management to ensuring environmental
sustainability, thanks to the Sacmi mass-control system for
controlling the quantity of glaze delivered as well as the dry
filter system which enables recovery of excess glaze thus
minimizing waste and environmental costs linked to the
disposal of waste process water.
The glaze spraying operations are carried out by the Sacmi
GDA80 spray-gun, the needle-free solution now leading
product on the market due to its unique efficiency and zero
maintenance features.
With this important investment, the Civita Castellana based
company consolidates its growth through the use of the best
technology available today for the robotized glazing of
sanitaryware. For Sacmi it is a further confirmation of its
ability to recognize and react to the twin requirement of the
sanitaryware market for quality and total automation and, at
the same time, process efficiency and sustainability. ◆

Ceramica Alice chooses Sacmi-Gaiotto 
robotized glazing

La Asociación Nacional de Fabricantes de Fritas, Esmaltes y
Colores Cerámicos (ANFFECC) emitió el 17 de septiembre un
comunicado relativo a la situación del sector y la evolución
de sus ventas debido a la pandemia.
Tras el período estival, el sector de esmaltes ha dado a
conocer las cifras de ventas de los meses de julio y agosto,
que han supuesto una evolución esperanzadora con respecto
a los meses precedentes, pues se ha pasado de una caída del
24,4% en junio, a un -9,9% en julio, para incluso pasar a un
incremento del 6,8% en agosto con respecto a los mismos
meses de años anteriores.

Según indica la patronal de fritas y esmaltes, tradicionalmente
agosto es un mes de poca actividad en el sector, por lo que la
recuperación de la actividad tras los meses de confinamiento
ha permitido cifras en positivo con respecto al mismo mes del
año anterior.No obstante, la ANFFECC se muestra conservadora
y cautelosa con respecto a estos números: ver un incremento
tras todos estos meses de caída es inspirador, pero hay que
esperar al dato de septiembre para tener un conocimiento real
de cómo ha ido el tercer trimestre y hacer balance.
En cuanto a la valoración de los mercados nacional y exterior,
las ventas en España cayeron un 3,5% en julio y aumentaron

El sector de fritas, esmaltes y colores cerámicos 
se va recuperando paulatinamente
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Ceramica Tesany, empresa del Grupo STN, ha encargado a
Sacmi el suministro de las principales máquinas para la
nueva planta de molienda y atomización. Dedicada íntegra-
mente a la elaboración de polvo atomizado, la nueva planta
se construirá junto a la actual planta de producción de Tesany,
en el municipio de Moncófar (Castellón).
El corazón de esta primera fase de inversión es el suministro
de dos molinos modulares continuos MMC 180y un atomizador
ATM 250, que se suman a otras instalaciones de Sacmi
(cuatro molinos y dos atomizadores) que ya operan en
Azulmed, otra marca líder española también del Grupo STN.
Así, el segundo fabricante europeo de cerámica de pavimentos
y revestimientos renueva su preferencia por la tecnología de
molienda y atomización Sacmi. Al mismo tiempo, la planta
Tesany está en camino de convertirse en una de las plantas
de atomización más grandes y modernas del mundo, donde
se prevén hasta cuatro fases de inversión.
Con este nuevo suministro, Sacmi reafirma su papel como
principal socio tecnológico del distrito cerámico de Castellón

de la Plana, donde tiene su sede Sacmi Ibérica, punto de re-
ferencia para todas las actividades de apoyo y asistencia del
Grupo en España. ◆

Ceramica Tesany (Grupo STN) elige las instalaciones 
de molienda y atomización de Sacmi

SACMI IBÉRICA S.A. 
Gran Vía, nº 263 - 12006 CASTELLÓN DE LA PLANA (España)
Tel. + 34 964 344700
Fax + 34 964 241646
E-mail: sacmi@sacmi.es 
www.sacmi.es

un 10,3% en agosto, lo que evidencia que el sector azulejero
nacional también se va recuperando poco a poco, tanto en
producción como en ventas.
La exportación arroja datos un tanto peores. Las ventas al ex-
tranjero cayeron en julio un 12,5%, aunque en agosto este
porcentaje también ha abandonó los números rojos, con un
incremento de un 5,6% con respecto al mismo mes del año
pasado. Como es sabido, las exportaciones suponen el 70%
de las ventas del sector y hay países de destino que siguen
inmersos en el punto crítico de la pandemia, como India,
Brasil o Egipto.
Así, según los últimos datos del ICEX, las exportaciones de
fritas, esmaltes y colores españoles del primer semestre han
descendido en la mayoría de países de destino, en porcentajes
variables, desde el 16% de Italia hasta el 38% de India o 44%
de Marruecos. A pesar de ello sorprendentemente algún país
como Turquía ha aumentado su demanda un 35% en el

primer semestre del año con respecto a 2019, dado que la
afección de la pandemia ha sido menor y la actividad
productiva se ha mantenido con más regularidad que en
otros destinos.
En cualquier caso, en las últimas semanas ha habido repuntes
de contagios de covid en España y otros países europeos y
se están endureciendo las condiciones de movilidad y las res-
tricciones tanto a escala nacional como internacional. Por ello
en el sector se apunta que en este momento resulta difícil res-
tablecer una relación comercial normal ante las restricciones
de viajes en el entorno internacional.
No obstante, en ANFFECC confían en que estas restricciones
no entorpezcan la producción y se pueda seguir trabajando
en este entorno de ‘nueva normalidad’, respetando todas las
medidas de seguridad e higiene y los protocolos activados
desde el inicio de la pandemia, que han resultado ser muy
efectivos en el sector. ◆
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Las jornadas Vigilancerhan tenido hasta la fecha una asistencia
masiva de más de 400 personas. Esta 3ª edición ha sido un
tanto singular dada la circunstancia que exige la seguridad de
las personas. Por tanto, mientras que el aforo presencial ha
sido de unas 70 personas, que cumplieron los estrictos proto-
colos de seguridad marcados de antemano, el aforo on line
ha sido de más de 200, de diferentes procedencias, nacionales
e internacionales. Con el título: “Mutación Digital: la transfor-
mación del ADN del sector cerámico”, la jornada se desarrolló
con la presencia del diputado provincial Ximo Huguet; la
rectora de la UJI, Eva Alcón; el presidente de ITC/AICE,
Joaquín Font de Mora, y el responsable del proyecto Vigilancer
en el ITC, Vicente Lázaro.
Y es que Vigilancer es un sistema de inteligencia competitiva
orientado a aumentar la competitividad de las empresas ce-
rámicas, puesto en marcha desde hace 13 años gracias a la
financiación de la Diputación Provincial de Castellón y que
está siendo desarrollado por un equipo de personas expertas
en Inteligencia Competitiva en el ITC.
En esta ocasión se contó, como en las anteriores, con la par-
ticipación de Sabrina Veral, corresponsable del Observatorio
de Mercado del ITC y del proyecto Vigilancer, y la del propio
Vicente Lázaro, junto a ponentes de alto nivel como Alberto
Salviejo, director de Negocio digital, experiencia de cliente y
marketing para EMEAA en CEMEX; Alfons Cornellà, fundador
de Infonomia y del Institute of Next; Clara Soler, consultora
en Marketing y comunicación digital y José Moro, presidente
en Bodegas Emilio Moro y Bodegas CEPA21 y primer bodeguero
de la historia en entrar en la lista Forbes España de los 100
empresarios líderes en innovación.

Dirigida a la alta dirección y responsables de equipos de mar-
keting e innovación de las empresas cerámicas, esta III Jornada
Vigilancer incidió en la apremiante necesidad de hacer un clic
en el ADN de la industria cerámica para implantar la digitali-
zación, no solo en los procesos de fabricación, sino en cada
eslabón de la cadena de valor, incluyendo, por supuesto, el
ámbito del marketing, ventas, distribución y contando con la
persona usuaria que al final, es quien consume el producto.
Precisamente, mejorar la experiencia de la clientela es algo en
lo que se hizo hincapié a lo largo de esta tercera edición, que
ha experimentado una excelente acogida tanto a través de las
redes sociales como de manera presencial.
Toda la información sobre Vigilancer se puede consultar en
www.vigilancer.es ◆

El ITC y la Diputación de Castellón impulsan la transformación
digital en la cerámica en la III Jornada Vigilancer

De izquierda a derecha, Font de Mora, Alcón, Huguet, y Lázaro, durante la sesión
inaugural de la jornada, conducida por Oriana Brunori (Foto: servicio de UJI)

Muchos indicadores económicos clave fueron positivos en 2019,
ya que la economía estadounidense experimentó su décimo año
consecutivo de expansión tras la gran recesión. Sin embargo, el
mercado de revestimientos cerámicos de los EE.UU. no siguió
el ejemplo y disminuyó por primera vez en una década.
• El consumo de baldosas de cerámica de EE.UU. en 2019 fue

de 273,2 millones de m2, una disminución del 5,4% con res-
pecto al año anterior.

• El país importó 193 millones de m2 de baldosas de cerámica en
2019, un, 5,5% menos que el año anterior (204,1 millones de m2).

• Las importaciones representaron el 70,6% del consumo de baldosas
de EE.UU. en 2019 en volumen, menos del 70,7% de 2018.

• Las exportaciones de baldosas cerámicas de los EE.UU.
fueron de 3 millones de m2 en 2019, un aumento del 6,8%
con respecto a 2018. Los dos mayores receptores de estas
exportaciones fueron Canadá (70,7%) y México (11,0%).

El total de nuevas viviendas, que ha aumentado en cada uno
de los últimos 10 años, alcanzó su nivel anual más alto desde
2007 (1,29 millones de unidades) y aumentó un 3,2% con res-
pecto al año anterior.
Medida adicional de la fuerza del mercado residencial, las
ventas de casas unifamiliares nuevas alcanzó su nivel más alto
en 12 años. Las 682.000 unidades vendidas en 2019 represen-
taron un aumento del 10,5% con respecto al año anterior.
Otra buena señal para el mercado inmobiliario de los EE.UU.
fue que las solicitudes de ejecución de hipotecas, un indicador
inverso clave de la salud del mercado residencial, cayeron
por noveno año consecutivo y se encontraban en su nivel
más bajo desde que se inició el seguimiento en 2005. Las
493.000 solicitudes (el 0,36% de todas las unidades de vivienda
de los EE.UU.) registradas en 2019 reflejaron una disminución
del 21,1% con respecto a 2018. ◆

Visión general del consumo de azulejos en los Estados Unidos
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El Instituto de Tecnología Cerámica (ITC) junto con la
Universitat Jaume I de Castellón trabajarán, a partir de
octubre, en el proyecto europeo FORGE: Development of
novel and cost-effective coatings for high-energy processing
applications, financiado por el Programa Europeo Horizonte
2020 en el marco de la Convocatoria Leardership in Enabling
and Industrial Technologies bajo la referencia 958457-FORGE,
dirigida al desarrollo de nuevos materiales de revestimiento
para un futuro industrial sostenible. Así, FORGE, coordinado
por la pyme italiana MBN Nanomateralia SpA, cuenta con 13
participantes, entre ellos, el ITC y la UJI de Castellón.
El proyecto aborda los problemas de degradación de la su-
perficie de los materiales en entornos industriales, centrándose
en los problemas clave de la corrosión de los componentes
metálicos, la fragilidad de algunos de ellos, la erosión y la
descomposición térmica a temperaturas pirolíticas, entre
otros. Lo que se pretende es proporcionar un nuevo marco,
basado en el conocimiento, para diseñar materiales complejos
desde el punto de vista de su composición, que pueden ser,
por ejemplo, tanto aleaciones como composiciones cerámicas
hechas “a medida”, con la combinación necesaria de dureza,
tenacidad, impermeabilidad a los gases y/o resistencia a la
corrosión, entre otros, a fin de satisfacer las necesidades es-
pecíficas actuales y futuras en un entorno de procesamiento
individual con uso intensivo de energía. Para ello, está
previsto desarrollar una metodología para diseñar revesti-
mientos óptimos, de alto rendimiento, capaces de resistir un
conjunto específico de mecanismos de degradación, además
de definir el mejor método para aplicarlos, por ejemplo, en
el caso concreto del sector cerámico, en el desarrollo de re-

cubrimientos refractarios para hornos de cocción cerámica.
En este sentido, el ITC y la Universitat Jaume I participan
como usuarios finales para definir los requisitos de los nuevos
materiales, testearlos en entorno real y caracterizar el daño
que sufren con el tiempo, tanto a escala laboratorio como en
la industria cerámica en tiempo real.
Más información:
https://www.linkedin.com/feed/update/urn:li:activity:6705040
215628681216 ◆

El ITC y la UJI contribuirán al desarrollo de nuevos materiales
de revestimiento muy resistentes en el proyecto europeo FORGE

Microestructura de refractario

U.S. Tile Consumption Overview

Many key economic indicators were positive in 2019, as the U.S. economy experienced its tenth consecutive year of expansion on the heels
of the Great Recession. However, the American ceramic tile market did not follow suit and declined for the first time in a decade.
• U.S. ceramic tile consumption in 2019 was 2.9 billion sq. ft. (273.2 million m2), down 5.4% from the previous year.
• The U.S. imported 2.08 billion sq. ft. (193.0 million m2) of ceramic tile in 2019, down 5.5%from the previous year (2.20 billion sq. ft. or
204.1 million m2).

• Imports comprised 70.6% of 2019 U.S. tile consumption by volume, down from 70.7% in 2018.
• U.S. ceramic tile exports were 31.8 million sq. ft. (3.0 million m2) in 2019, up 6.8% from 2018. The two largest recipients of these exports were
Canada (70.7%) and Mexico (11.0%).

• Total new home starts, which have risen each of the last ten years, were at their highest annual level since 2007 (1.29 million units) and were
up 3.2% from the previous year.

An additional measure of the residential market's strength, new single-family home sales were at their highest level in 12 years. The 682,000
units sold in 2019 represented a robust 10.5% increase from the previous year.
Another good sign for the U.S. housing market was that foreclosure filings, a key inverse indicator of the residential market's health, fell for the
ninth straight year and were at their lowest level since tracking began in 2005. The 493,000 filings (0.36% of all U.S. housing units) recorded in
2019 reflected a 21.1% decline from 2018.
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El Instituto de Tecnología Cerámica (ITC) está trabajando en
el proyecto InOutNano: Emisión de nanopartículas y partículas
ultrafinas en ambientes industriales: exposición laboral e im-
pacto ambiental, con el apoyo del Instituto Valenciano de
Competitividad Empresarial (IVACE).
En el marco del proyecto InOutNano, el ITC ha puesto a
punto una metodología experimental cuyo objetivo es la de-
terminación de la concentración de partículas ultrafinas en
el ambiente. Estas partículas presentan un tamaño inferior a
100 nm. A tal fin el ITC cuenta con equipamiento científico
que permite determinar niveles de concentración en el
intervalo de 4 nm a 2,5 µm. La metodología establecida se
aplicará en polígonos industriales y en entornos portuarios
con el fin de determinar el impacto de este tipo de partículas
en la calidad del aire. La emisión de partículas ultrafinas se
asocia principalmente a la presencia de procesos muy ener-
géticos, tanto térmicos como mecánicos.
Finalmente, se estará en condiciones de proponer herramientas
de control basadas en aquellos modelos de predicción que,
durante el desarrollo del proyecto, demuestren ser más ade-
cuados para el control de la emisión y/o exposición a partículas
ultrafinas. ◆ ITC: Equipo de medición laboratorio. Proyecto InOutNano

Metodología experimental para evaluar el impacto ambiental
de partículas ultrafinas

El Instituto de Tecnología Cerámica (ITC), como miembro de
la Junta Directiva de la Plataforma Tecnológica Española del
Agua (PTEA), ha participado en la redacción y supervisión de
la Estrategia Tecnológica del Agua 2020-2022 en el marco de
la Agenda Estratégica de Investigación e Innovación.
Según Alicia Andreu (a la derecha en la foto), que representa
al ITC en la Secretaría de la PTEA, y que ha participado en su
elaboración y supervisión, esta agenda marca una hoja de
ruta de la I+D+i y los grandes retos tecnológicos que debe
afrontar el sector del agua y está alineada con las grandes po-
líticas y estrategias a escala global.
Financiada por el ministerio de Ciencia e Innovación a través
de la Agencia Estatal de Investigación, incluye una serie de
acciones consideradas prioritarias, recogidas en 8 grupos te-
máticos que constituyen una serie de objetivos estratégicos
cuya finalidad es dar respuesta a los futuros desafíos impuestos
por las nuevas necesidades sociales, la realidad del cambio
climático y la cuarta revolución industrial. Estos grupos te-
máticos se refieren a la “Acción por el clima”; el “Agua 4.0 y
las tecnologías habilitadoras digitales”; el “Nexo-Agua-Ener-
gía-Alimentación”; la “Economía Circular”; las “Soluciones
innovadoras basadas en la naturaleza”; las “Ciudades inno-

vadoras y sostenibles”; la “Gestión integrada de cuencas” y
las “Aguas Subterráneas”.
Este documento, además, establece las bases y la metodología
de trabajo propuesta para la reorganización y distribución de
trabajo de los Grupos de Trabajo Técnicos de la PTEA, que
constituyen el núcleo de mayor peso y alcance de esta entidad.
El documento se puede leer íntegro en http://www.platafor-
maagua.org/index.php/10-actualidad-de-la-ptea/218-agen-
da-estrategica-ptea-2020-2022 ◆

El ITC impulsa la Estrategia Tecnológica del Agua 2020-2022



“You'll never be left on your own”. A philosophy that clearly
expresses Sacmi-Euroelettra's commitment to customers all
over the world so they can continue producing in the face of
a pandemic -and the resulting lockdowns- that have, almost
everywhere, made travel by specialised technicians impossible.
The latest good news comes from Zanobia, a leading Syrian
producer of floor and wall tiles for 20 years. Located in the
city of Adra, not far from Damascus, the company was
founded and developed with the goal of producing high
quality articles at competitive prices, for both domestic and
foreign markets.
Hence the decision to install a complete Sacmi line and all the
automation for the body preparation department. Managed
by Euroelettra -a Sacmi company specialising in industrial
automation solutions- this order includes systems and software
for the automatic transport and storage of raw materials,
from spray dryer to silo, from silo to pressing department.
Shipped in January, the order remained on site until April
when the Sacmi-Euroelettra team -working in close
collaboration with the local contact– installed and tested the
solution, performing all the necessary tasks remotely. Over a
thousand wiring connections and a complex software control
system (this configuration features a “dynamic” raw material
storage system which, in practice, feeds the press department
directly) were completed in just two weeks: a stunning,
enormously satisfying success for both the customer and the

Euroelettra team, which rose to the occasion impressively.
It is though, as the technical manager of the project pointed
out, the smooth networking of men and machines that makes
such accomplishments possible. Technology providers like
the Sacmi Group and its constituent companies have a duty
to show the market how these operations represent an
opportunity that is fast becoming the standard and how they
can be performed anywhere in the world thanks to highly
trained teams (of both supplier and customer) and a
technological framework that allows each individual device
(and, therefore, the entire factory) to be connected to the
global network.
Following successful testing of the body preparation lines,
the Zanobia plant will, in the coming weeks, proceed with
press start-up; the plant is expected to be fully functional this
autumn. ◆

Zanobia Ceramics performs a remote start-up 
with the Sacmi-Euroelettra team

www.ascer.es
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El Instituto de Tecnología Cerámica (ITC), gracias al apoyo
del Instituto Valenciano de Competitividad Empresarial (IVACE)
de la GVA a través de los Fondos FEDER de Desarrollo
Regional, está desarrollando, dentro del proyecto InCoreTrends,
la plataforma MindTile, cuyo objetivo fundamental, entre
otros, es promocionar y analizar el producto cerámico español
a escala internacional.
Según las expertas analistas en producto y tendencias Lutzía
Ortiz y AnaBenavente del ITC, el proyecto InCore-Trends pre-
tende ser un espacio virtual para generar conocimiento sobre
los gustos y necesidades de los prescriptores y consumidores
de pavimentos y revestimientos cerámicos. Gracias a una
gran cantidad de datos recopilados, pretendemos facilitar a
las empresas la predicción del diseño de nuevos productos
sobre la base de un impulso al diseño y desarrollo de
soluciones innovadoras alineadas con los gustos de las per-
sonas usuarias, que ayuden a dar valor a la industria cerámica
de la Comunitat Valenciana.
Para ello, estas investigadoras del ITC están diseñando y cons-
truyendo la plataforma web MindTile a fin de promocionar y
analizar el producto cerámico español a escala internacional.
MindTile - explican- “es una plataforma on line que recopila
las novedades e innovaciones en producto cerámico del
sector español con la finalidad de facilitar la búsqueda y pro-
mocionar la venta de revestimientos y pavimentos cerámicos
enfocados tanto a personas usuarias como a quienes prescriben
o consumen producto cerámico.
Parte del estudio consiste en analizar de forma detallada
cómo se produce la navegación de los distintos perfiles
usuarios en la plataforma. Así podremos detectar de forma

cuantitativa y perfilar distintos tipos de targets o mercados,
permitiendo de este modo tener información estratégica de
aplicación en las empresas.
En suma, el proyecto InCore-Trends consiste en el desarrollo
y lanzamiento de una herramienta novedosa para el análisis
avanzado y gestión de datos con el fin de orientar a las em-
presas del sector cerámico a la hora de diseñar y ofrecer
nuevos productos que respondan de forma eficiente a las
necesidades generadas dentro de una sociedad cambiante,
minimizando así tiempo y recursos. Para lograr su objetivo,
InCore-Trends concibe un instrumento basado en el análisis
de datos que recopila, analiza y estructura un gran volumen
de información que impactará notablemente, no solo en las
empresas, sino también en el proceso de búsqueda de in-
formación del consumidor y/o prescriptor, facilitando su
elección.
De esta manera -añaden- ofrecemos un espacio cerámico
atractivo, intuitivo y funcional pensado para promocionar la
cerámica y facilitar la búsqueda de producto cerámico previo
al proceso de compra, al tiempo que, gracias al análisis de
datos, obtenemos información estratégica que las empresas
puedan aplicar y así realizar una predicción de nuevos
modelos de producto.
MindTile cuenta en esta primera fase con la colaboración de
un pequeño grupo de empresas del sector cerámico que a lo
largo de la construcción del proyecto aportarán su opinión y
validarán los avances. Cabe destacar la colaboración funda-
mental de la Asociación Española de Fabricantes de Azulejos
y Pavimentos Cerámicos (ASCER),ya que vela por la promoción
de la marca Tile of Spain en todo el mundo. ◆

El ITC desarrolla una plataforma clave 
para conocer las novedades cerámicas

Lutzia Ortiz y Ana Benavente en Cevisama 2020 durante la presentación del informe 
Tendencias Cerámicas 2019-2020 (salón de actos, Feria Valencia, 3 de febrero de 2020)

Ortiz (izquierda) y Benavente

Ejemplo de la plataforma MindTile, 
dentro del proyecto InCore-Trends
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La industria española, que lleva una década pagando los
peajes más altos de toda Europa, espera la armonización
como una vía para lograr un gas competitivo, especialmente
ahora, que vive además las consecuencias económicas de la
crisis provocada por la pandemia de la covid-19.
Durante la última década, las continuas subidas de los peajes
al sector industrial, principal consumidor de gas en España,
han generado una alarmante pérdida de competitividad respecto
a las industrias de los principales países europeos. El coste del
gas es vital en la competitividad si queremos ser un país
industrial, con lo que ello supone en cuanto a empleo estable
y de calidad, exportaciones y, en suma, actividad económica.
En todos los estados miembros de la UE un organismo inde-
pendiente tiene las competencias en materia regulatoria para
calcular los peajes del gas. En España, único país en el que
la regulación la dictaba el Ministerio, se transfirieron las com-
petencias en enero de 2019, cumpliéndose las directivas eu-
ropeas e iniciándose un proceso de actualización de las retri-
buciones y peajes: qué y cómo se paga.
En julio la CNMC sometió a consulta la propuesta de resolución
para calcular los peajes que pagar a partir del 1 de octubre
de 2020. Estimada la demanda de gas para el año y calculadas
las retribuciones, se hace lo propio con los peajes para
garantizar la sostenibilidad del sistema. Los peajes podrán
ser revisados para asegurar la suficiencia de ingresos, al alza
o a la baja. No puede haber déficit ni superávit, tienen que
ser los peajes justos y razonables para asegurar el equilibrio
del sistema. Realizado el cálculo técnico, los peajes que
pagan los consumidores se actualizan y bajan al ser más que
suficientes para cubrir los costes del sistema. 
GasINDUSTRIAL, junto a diez asociaciones sectoriales, señaló
en sus alegaciones a la propuesta de la CNMC que los
cálculos son muy conservadores y que los peajes deberían
bajar en mayor medida ya que la demanda prevista dista

mucho de los cálculos estimados por el propio gestor técnico
del sistema y que una previsión de demanda tan baja
provocará un superávit pero penalizará a la industria. La
CNMC debe adecuar las previsiones a datos reales.
La propuesta de resolución por la que se establecen los
peajes es muy mejorable de cara al cumplimiento de los prin-
cipios generales de suficiencia, no discriminación y transpa-
rencia. Es ahora cuando la industria necesita un impulso vital
para recuperar la competitividad. Si no se actualizan los
peajes se estará yendo en contra de la competitividad industrial
española, al mantener aplicables un año más los más altos
de toda Europa, en un momento en el que los costes
energéticos son vitales para mantener la industria, el empleo
y la competitividad del país en medio de la gravísima crisis
derivada de la pandemia. 
Además, se va en contra de las orientaciones de política ener-
gética del propio Ministerio, que establece que el diseño de
los peajes y cánones debe considerar la competitividad del
sector industrial. Alargar una nefasta historia de peajes injus-
tificables un año más atenta frontalmente contra la competi-
tividad de la industria nacional.
Según la Ley 18/2014, de 15 de octubre, de aprobación de me-
didas urgentes para el crecimiento, la competitividad y la efi-
ciencia, establece que los ingresos del sistema gasista serán
destinados exclusivamente a sostener las retribuciones propias
de las actividades reguladas destinadas al suministro de gas
y que los ingresos del sistema serán suficientes para satisfacer
la totalidad de los costes del sistema gasista. La mención a
ingresos suficientes no habilita a prever ingresos superiores,
que generen superávit innecesario para el sistema. Asimismo
el Consejo de Estado, en sus dictámenes sobre las circulares,
ha dejado claro que los peajes pueden bajar. Un superávit in-
justificado gravaría de más al consumidor de gas, y a la com-
petitividad de la industria. ◆

Gas: los consumidores industriales resaltan 
la importancia de no retrasar más la bajada de peajes
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