IMPREFIL

Reconstruccion
de los filtros
antiparticulas
con monolitos SiC

Los filtros antiparticulas (FAP) que,
desde 2009, y debido a la normativa
EURO 5 incorporan los vehiculos con
motor diésel, son también denomina-
dos DPF por sus siglas en inglés (Diesel
Particulate Filter).

Estos filtros afectan también a los
motores de gasolina desde la implan-
tacion, en septiembre de 2018, de la
normativa EURO 6c vy siguientes, que
limitan las emisiones de gases conta-
minantes a la atmdsfera.

La misién del FAP es la de retener en su
nticleo y evitar que lleguen a la atmdsfera
los gases v particulas contaminantes que
produce el motor durante la combustion.
Si bien el FAP se regenera de forma
regular durante la marcha, llega un
momento en que es necesaria su lim-
pieza, o en caso de que esta ya no sea
posible por estar el filtro deteriorado
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o saturado, lo recomendable es reali-
zar una reconstruccién de su nucleo.
Imprefil recomienda la reconstruccion
del FAP sustituyendo Unicamente el
monolito deteriorado por uno nuevo fa-
bricado con carburo de silicio (SiC).
El SiC es un compuesto de silicio v
carbono que por sus extraordinarias
propiedades es muy utilizado en aplica-
ciones que exigen una gran resistencia
térmica o mecanica. Se produce en for-
ma de polvo que puede unirse mediante
calor para formar una ceramica.

Las ventajas del carburo de silicio (SiC)

en la construccion de los monolitos ce-

ramicos FAP de Imprefil se traducen en:

- Baja expansion térmica y gran resis-
tencia a los cambios de temperatura.

- Resistente a la corrosion.

- Punto de fusién de 2.700 °C, por lo que
es muy poco probable que se funda.

- Compuesto de pequefios segmentos
unidos con un cemento especial que le
permite soportar la expansion térmica.

* Alcanza una eficacia de filtracion del 99%.

- Se utiliza normalmente en filtros de
particulas diésel de equipos originales.

La gama incluye una amplia variedad

de vehiculos de marcas como Alfa

Romeo, Chrysler, Citréen, Fiat, Ford,

Lancia, Mazda, Mercedes, Mitsubishi,

Nissan, Peugeot, Renault, Saab, Seat,
Suzuki, Vauxhall, Volkswagen o Volvo.
La reconstruccion realizada por Impre-
fil es la solucién ideal para casos en los
que el precio del catalizador en origen
es muy elevado o es dificil de encontrar
a precios asequibles, sustituyendo Uni-
camente el monolito deteriorado.

Esta disponible en versiones gasolina y
diésel. @

www.imprefil.com

(Véase anuncio en la seccién

Guia del Comprador, pag. 185)

FERIAS
Llega la
Hannover Messe

La Hannover Messe se presenta como
la principal feria mundial para la indus-
tria. Su proxima edicién se celebrard del
30 de mayo al 2 de junio de 2022. Bajo
el lema “Industrial Transformation”, el
multitudinario encuentro dara impulsos
hacia a digitalizacion y la sostenibilidad
y reunira nuevamente los sectores de
exposicion “Automation, Motion & Dri-
ves”, “Digital Ecosystems”, “Energy
Solutions”, “Engineered Parts & Solu-
tions”, “Global Business & Markets” vy
“Future Hub”. Entre las tematicas des-

tacadas se trataran las plataformas
digitales, la industria 4.0, la seguridad
informatica, la produccién neutra en
cuanto a emisiones de CO,, la inteligen-
cia artificial, la construccion ligera y la

logistica 4.0. Conferencias y foros com-
plementaran el programa.

El pais socio sera en esta ocasion Por-
tugal.

Digitalizacion y sostenibilidad seran dos
temas claves de Hannover Messe 2022.
La feria lider mundial de la industria
promueve asi una mayor proteccion
del clima en la economia v la industria vy
mostrara qué contribucién podran tener
la digitalizacion, la automatizacion vy las
energias regenerativas en su conjunto.
Tras el largo pardn provocado por la
pandemia, Hannover Messe se celebrara
finalmente y de nuevo como evento pre-
sencial del 30 de mayo al 2 de junio. e

www.hannovermesse.de
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Boerschappen elige

un compresor de aire
tornillo lubricado

para apoyar

el crecimiento del negocio

ELGi Compressors Europe, filial de ELGi Equipments Limited,
uno de los principales fabricantes de comprensores de aire del
mundo, anunci6 el 22 de marzo que Boerschappen, innovado-
ra empresa de alimentos de comercio justo en Breda (Paises
Bajos), ha elegido un compresor de aire de tornillo lubricado
con aceite de la serie EN de ELGi para su linea de envasado y
empaquetado de sus recientemente ampliadas instalaciones.
Boerschappen suministra a mas de 10.000 clientes verduras,
frutas, carne vy pescado fresco, todo producido localmente;
directamente desde su red de 150 agricultores y proveedores.
Dada la delicada naturaleza de los productos relacionados
con la alimentacién, Boerschappen necesitaba mejorar la ve-
locidad de envasado de los alimentos frescos manteniendo al
mismo tiempo unos elevados estandares de seguridad y ca-
lidad. Tras conocer la linea de produccién y las necesidades
de aire comprimido de Boerschappen, ELGi vy el socio de dis-
tribucién Techno Brabant sugirieron el compresor de aire de
tornillo de la serie EN como una solucién segura para cumplir
con los planes de crecimiento de Boerschappen.

“El asesoramiento vy el apoyo que recibimos por parte de ELGi
y de su socio Techno Brabant supuso un punto de inflexion
para nosotros. Queriamos aumentar nuestra eficiencia invir-
tiendo en nuestra propia produccién de aire comprimido en
lugar de depender de nuestro sistema actual. A medida que
crezca nuestro negocio, sin duda recurriremos a ELGi para que
nos ayude a ampliar nuestra instalacién de aire comprimido”,
explico Bart Schoonebeek, director de Produccion y Cumpli-
miento en Boerschappen. “La seguridad de nuestro sistema

de aire comprimido es primordial para nosotros vy, desde su
instalacion, hemos sido testigos de la impecable fiabilidad de
la unidad ELGi EN. Ademas, ELGi y Techno Brabant entendieron
en profundidad nuestras necesidades y entregaron una solu-
cién que realmente se ajusta nuestros objetivos”.
“Dedicamos tiempo a Boerschappen para comprender no solo
sus necesidades actuales de aire comprimido, sino también
sus planes de negocio para el futuro, asi como otros parame-
tros operativos”, afirmé Ivo Bolsius, director de zona comer-
cial en ELGI. “La estacién de aire de la serie EN de ELGi tiene
un gran impacto en un solo paguete que ocupa poco espacio
ya que incorpora un compresor de aire, un secador y un depé-
sito, al tiempo que es fiable y de facil acceso para el manteni-
miento. Es una solucién de sentido comtin donde el tamafio, la
eficiencia y el coste son importantes”.

Los compresores de tornillo de la serie EN de ELGi estan di-
sefiados para englobar todos los componentes funcionales
y el compresor dentro de una misma carcasa. Gracias a su
tamarfio reducido, su alta fiabilidad y sus bajas exigencias de
mantenimiento, los compresores son ideales para todas las
aplicaciones industriales en las que el tamafo, la eficiencia vy
el coste son importantes. La Serie EN esta respaldada por la
garantia lider del sector de ELGi, que incluye un periodo de 6
afios para la unidad de compresion vy una garantia de 5 afos
en el paquete del compresor, motor v refrigerador incluidos. e



En Expofluidos,
Exposolidos

y Polusdlidos se

presentaran mas
de 50 novedades
a escala mundial

Del 10 al 12 de mayo de 2022, los re-

cintos de La Farga de L'Hospitalet y de

Fira de Cornella (Barcelona) acogeran

tres salones internacionales:

- Exposdlidos 2022, Salén Internacio-
nal de la Tecnologia para el procesa-
miento de Sélidos

- Polusélidos 2022, Salén Internacional de
Tecnologia para la Captacion y Filtracion

- Expofluidos 2022, Saldn Internacional
de Tecnologia para el Proceso de Fluidos.

Son 207 expositores directos, es decir

stands, (o que supone un incremento de

mas del 40% respecto a la Ultima edicién

(febrero de 2019). La importancia estra-

tégica que para las empresas del sector

tienen estas tres citas crece edicién tras
edicion, pues uno de los baremos que in-
dican esta importancia estratégica es el
del nimero de lanzamientos mundiales de
novedades tecnoldgicas que las empre-
sas deciden presentar oficialmente alli. En
esta edicion son 54 las novedades que se
van a presentar, un 120% mas que en la
ultima edicién. Otro aspecto que demues-
tra la importancia estratégica que tiene
para las empresas del sector el triple
encuentro son las conferencias previstas
en las 4 salas habilitadas para poder dar
respuesta a las 36 solicitudes recibidas
de empresas expositoras. Aqui estan
detalladas estas presentaciones, muy
técnicas y sobre temas que interesan

a los visitantes: https://exposolidos.com/

actividades/presentaciones-de-empresa/

A la hora de redactar, ya eran mas de

12.500 los profesionales de 49 paises que

habian solicitado su acreditacion para visi-

tar la triple feria en La Farga de L'Hospitalet

y Fira de Cornella. Esta cifra, a mas de un
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mes del encuentro, suponia un crecimien-
to de mas del 200% respecto a la ultima
edicién y demuestra que los profesionales
de todo el mundo tienen “ganas de feria”.
Cualquier profesional interesado en
analizar las mejores soluciones tecno-
légicas en sus procesos industriales,
puede solicitar su acreditacion gratuita
(https://exposolidos.com; https://polu-
solidos.com; http://expofluidos.com).

Los comités organizadores de los tres
salones decidieron en sesion conjunta
ofrecer a los visitantes un parking gra-

tuito en Fira de Cornella, desde donde
habra, de manera continua, gratuita
y cémoda, buses lanzadera que uni-
ran ambos recintos. El visitante podra
aparcar gratuitamente en Fira de Cor-
nella y utilizar las lanzaderas para es-
tar en menos de 7 minutos en La Farga
de L'Hospitalet, y viceversa. @

www.expofluidos.com
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VDMA

Building valves
with positive
annual results

After a somewhat weaker previous
yvear due to Corona, the German
building valves industry picked up
considerable momentum in 2021.
Overall, manufacturers recorded an
8% increase in sales. In Germany, sales
rose again by 6% after a good previous
year. Abroad, sales climbed 10% after
a decline in the previous year. European
business in particular recovered rapidly,
increasing by 12%.

“The construction industry continues
to run smoothly and has led to strong
demandforhigh-quality building valves,”
says Wolfgang Burchard, Managing
Director of VDMA Valves, assessing
the current situation. Thanks to a high
savings rate, private households still
have sufficient financial leeway to
invest in new homes or renovation.
German manufacturers of building
valves are also well positioned in the
trend topics of hygiene, sustainability,
and digitization. Accordingly, incoming
orders from Germany and abroad
increased last year. “On the other hand,
production was not able to keep up
with the high order figures, as it was
slowed down by material and logistics
bottlenecks,” Burchard admits.

Sales in the individual product groups
developed at different rates last year.
In the case of heating valves, both
domestic and foreign sales continued
to grow significantly. Overall, sales
rose by 20%. While domestic business
increased by 16%, foreign sales were
up 26%. In the technical building valves
sector, domestic sales rose by 15%.
Abroad, a plus of 17% was recorded,
resulting in an overall increase of 15%.
Growth rates for sanitary valves were
somewhat weaker. Here, domestic
sales fell by 1%, while foreign business

increased by 5%. Total sales were thus
2% higher than in the same period of
the previous year.

Export business, which had slumped
sharply in the previous year due to
Corona, recovered significantly in the
course of 2021. Exports of German
building valves rose by 10.6% to a total
of 3.4 billion EUR, returning to pre-
crisis levels. As in the previous year, the
list of the top 10 sales countries was
headed by France. Shipments to the
neighboring country climbed by 22.1%
to 375.9 million EUR. Exports to China,
the second most important customer
country, also rose significantly by
31.9% to 339.4 million EUR. The USA
followed China in third place. Exports
to the USA grew by 22.4% to 330.6
million EUR. By contrast, business with
the United Kingdom remained sluggish.
Here, deliveries declined by 5.2% and
settled at 146.3 million EUR.

After a weak previous year, European
construction activity recovered faster
than expected in 2021. The outlook for
2022 is also favorable. According to a
forecast by the Euroconstruct research
and consultancy network, residential
construction in Europe will grow by
3.9% this year.

Due to the high demand for housing,

construction activity in Germany and
Europe has good prospects. However,
in Germany and some neighboring
countries, business is being hampered
not only by supply bottlenecks, but
also by recent rapid price increases
for building materials. In addition, the
shortage of skilled workers in the trades
is becoming increasingly noticeable.
However, the order books are still well
filled. “Against this background, VDMA
Valves expects a slight slowdown in
growth in the current year. Overall,
we expect sales growth of 6% for the
building valves industry,” summarizes
Wolfgang Burchard.

The VDMA represents more than 3,400
German and European companies of
the mechanical engineering industry.
The industry stands for innovation,
export orientation and medium-
sized businesses. The companies
employ around four million people in
Europe, more than one million of them
in Germany. Mechanical and plant
engineering represents a European
turnover volume of around 800 billion
EUR. With a net value added of around
270 billion EUR, it contributes the highest
share of the entire manufacturing
sector to the European gross domestic
product. e
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La plataforma
Vario X,
premiada

en Advanced
Factories

Vario X, la plataforma de instalacion
100% descentralizada de Murrelektro-
nik que elimina el armario de control, se
alzé con el premio al Mejor Equipamien-
to y Sistema para la Industria del Futu-
ro otorgado en el marco de Advanced
Factories (Barcelona, marzo de 2022).
Los Factories of the Future Awards,
galardones que reconocen la apuesta
de las empresas por el desarrollo de
nuevas tecnologias v su papel crucial
en el transito a la industria digitalizada,
contaron en esta edicién con mas de
170 candidaturas.

Vario X lleva todos los componentes de
autormatizacion (controlador, fuente de
alimentacion, switches, tecnologia de
seguridad, modulos 1/0...) directamente
al lugar donde son necesarios. Vario-X
se compone de robustos moédulos en
carcasas con grado de proteccién IP67
que se encajan simplemente uno al lado
del otro en una robusta placa base con
perfiles de disefio de maquina integra-
dos. Ademas, el paso de la neumatica
a la electricidad reduce considerable-
mente el consumo de energia y las emi-
siones de CO,, ofreciendo una solucién
eficiente y sostenible. @

www.mmurrelektronik.es

(Véase anuncio en la seccién

Guia del Comprador, pag. 185)
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Alfa Laval y Microsoft
desarrollan herramientas
de servicio digitales

para el mantenimiento vy
revision sostenibles de los
intercambiadores de calor

Alfa Laval ha firmado un acuerdo con Microsoft para desa-
rrollar herramientas digitales innovadoras que faciliten la re-
visién y el mantenimiento de los intercambiadores de calor de
placas de Alfa Laval. Gracias al uso de inteligencia de datos
e inteligencia artificial, los servicios permitiran a los clientes
evaluar las necesidades de mantenimiento mediante interac-
ciones digitales con Alfa Laval.

Las herramientas combinan el amplio conocimiento del ser-

vicio de Alfa Laval y la experiencia de Microsoft en software,
datos e inteligencia artificial, permitiendo a los clientes de-
terminar por si mismos queé servicios necesitan. El servicio
también ofrecera ventajas importantes, ya que estimaciones
muestran que podria evitarse hasta el 2,5% de las emisiones
mundiales de CO, si los intercambiadores de calor instalados
actualmente en procesos industriales se limpiasen y mantu-
viesen adecuadamente.

“Con este acuerdo, podemos crear un valor unico para los
clientes con una gran disponibilidad. Podemos garantizar
que nuestros intercambiadores de calor funcionen de mane-
ra éptima y maximicen el tiempo de funcionamiento, lo cual
resulta en una ventaja tanto para los clientes como para el
medioambiente”, dice Thomas Maller, presidente de la divi-
sion de Energia.

Un intercambiador de calor de placas de Alfa Laval adecuada-
mente revisado y mantenido puede funcionar durante mas de
20 afios en un proceso industrial.

Alfa Laval Iberia cuenta con un centro de servicio especiali-
zado en Algete (Madrid) con tecnologia vanguardista para el
reacondicionamiento de intercambiadores y decanters. ®

PATROCINIO

Zaragoza vuelve a tefirse
de verde y amarillo
con la Mann-Filter Maratdn

Un afio mas, Mann-Filter ha patrocinado la maratdn de Zara-
goza, que el 3 de abril celebrd su decimoquinta edicién. Mas
de 5.000 corredores se dieron cita en el centro de la capital
aragonesa en una jornada en la que el tiempo no acompaio,
con fuerte viento y temperaturas bajas.

Jorge Blanco, con un tiempo de 2 horas 11 minutos y 53 s, vy
Yésica Mas, con 2 horas 41 minutos y 22 s, se proclamaron
campeones de Espafia de Maratdn en la prueba del XV Mann-
Filter Maratdn vy 10K Caixabank de Zaragoza.

La prueba, con un recorrido urbano de 42,185 km por las ca-
lles de la capital aragonesa, ha proclamado vencedor al atleta
etiope Adane Kebede Gebre, que pulverizo el récord de la cita
deportiva con un tiempo de 2 horas 11 minutos y 28 s. En la
categoria femenina, la ganadora fue su compatriota Fetale
Dejene Tsegaye, con 2 horas, 26 minutos y 38 s.

EL XV Mann-Filter Maratén Caixabank de Zaragoza también
acogio la prueba de 10K, en la que los atletas aragoneses Toni
Abadia y Carlos Mayo cruzaron la linea de meta, en la Plaza
del Pilar, con un tiempo exacto de 30 minutos y cogidos de la
mano. La ganadora en categoria femenina fue la ciudadreale-

fia Claudia Jalén, que marcé un registro de 37 minutos y 7 s.
Mann-Filter, en su apuesta por apoyar iniciativas que fomen-
ten la participacion de la sociedad en actividades vinculadas
a conductas de vida saludables, lleva afos patrocinando ac-
tividades deportivas como la Mann-Filter Maraton y 10K de
Zaragoza, entre otras carreras deportivas. Pero laimplicacion
de Mann-Filter no se centra solo en prestar apoyo econémico
a estos acontecimientos deportivos, sino que también se vuel-
ca en actividades de entrenamiento profesional, seguimiento
meédico y asesoramiento en cuanto alimentacién saludable.
Cada vez son més los empleados que participan de estas ini-
ciativas deportivas. @

www.mann-hummel.com
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Trelleborg, nuevo partner
del Giro 2022

Trelleborg se une al pelotén del Giro d’ltalia 2022 como part-
ner oficial de la competicion, que se celebrara del 6 al 29 de
mayo. Esta cita ciclista de primer nivel desplaza a miles de se-
guidores a las cunetas de las carreteras italianas y a millones
de espectadores mas que la siguen por medios televisivos y
digitales.

Elio Bartoli, presidente de la region EMEA y responsable glo-
bal de Primeros Equipos de Trelleborg Wheel Systems, re-
marca: “Nos enorgullece llevar a la marca Trelleborg a uno de
los acontecimientos deportivos y sociales mds impresionan-
tes del mundo. El Giro d’ltalia cuenta con una entusiasta base
de seguidores a escala local e internacional, que se desplazan
a zonas remotas de toda la peninsula itélica para seguir en

directo a los corredores. Este patrocinio nos ofrece una nueva
forma de acercarnos a nuestros clientes y usuarios finales,
tanto dentro como fuera del campo. Trelleborg propondra
experiencias emocionantes para espectadores e invitados en
cada una de las 21 etapas de la competicién, ofreciendo zonas
de hospitalidad y compartiendo el espiritu de este deporte con
los aficionados”.

EL Giro celebra, en 2022, su 1052 edicidn v, por primera vez, la
tradicional Grande Partenza se ubicara en el Este de Europa.
Tras surcar brevemente las carreteras de Hungria, los ciclis-
tas proseguiran su viaje de 3.410 km por Sicilia, a pie del Etna,
antes de adentrarse por montafias y valles del centro de la
peninsula itdlica con rumbo norte hasta la llegada, prevista
en Verona.

Roberta D’Agnano, directora de Marketing de la region EMEA
en Trelleborg Wheel Systems, afirma: “Este partnership en-
caja a la perfeccion con nuestra marca. Trabajamos con la
mente puesta en el largo plazo, listos para afrontar cualquier
desafio que aparezca en nuestro camino y superarlo. Nos en-

FASTROL

Michelle Jou,
nueva directora
Ejecutiva tras

la jubilacion

de Mandhir Singh

La firma bp ha anunciado que Mand-
hir Singh, ejecutivo de bp para Castrol,
se jubilara a finales de septiembre de
2022. Tras una carrera de 32 afios con
bp v mas de 20 con Castrol, Mandhir
deja un legado importante y una sélida
plataforma para el crecimiento futuro
de Castrol. Mandhir ha dado paso a Mi-
chelle Jou (en la foto), quien aporta una
amplia experiencia comercial estraté-
gica, con mas de 25 afios de bagaje en
ventas, marketing, cadena de suministro
v gestion ejecutiva en la industria quimi-
ca. Michelle se unid a bp el 11 de abril.

Mas recientemente, Michelle fue presi-
denta global de la unidad comercial de
policarbonatos en Covestro, una de las

empresas de polimeros lider en el mun-
do que presta servicios a las industrias
de movilidad, electrénica v eléctrica.
Bajo su liderazgo, la unidad de negocios
se convirtié en el lider global v en un
socio de confianza elegido por muchos
fabricantes de vehiculos.

Emma Delaney, EVP Customers & Pro-
ducts de bp, sefala: “Bajo el liderazgo
de Mandhir, Castrol ha establecido una
clara estrategia de crecimiento y sos-
tenibilidad que permitira que el negocio
desemperie un papel clave en la transi-
cién de bp hacia una compariia de ener-
gia integrada. Estoy encantada de que
Michelle se una a bp y de que aproveche
la sélida plataforma ya establecida para
impulsar un mayor crecimiento de Cas-
trol. Aporta una amplia experiencia en
implementacion de estrategias, atencion
al cliente y cadena de suministro”.

Jou afirmaba: “Soy una apasionada de
la sostenibilidad. En Covestro estableci
la primera colaboracién de ciclo cerra-
do con socios en China e introduje los
primeros policarbonatos neutros en
carbono de la industria en el mercado
aleman. Estoy impaciente por ayudar a
impulsar la agenda de sostenibilidad de

Castrol a través de nuestra estrategia
PATH360 v satisfacer las necesidades
cambiantes de nuestros clientes”.
Castrol forma parte de la unidad de ne-
gocio “Convenience & Mobility”, uno de
los tres pilares estratégicos de bp para
transformarse en una empresa energe-
tica integrada.

Castrol, una de las principales marcas
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orgullece estrechar lazos con las personas v los territorios
en que trabajamos, ademds de compartir valores con el Giro
d’Italia en lo tocante a perseguir nuestra pasion, ofrecer pres-
taciones de primer nivel y respetar el medioambiente”.

Los espectadores podran descubrir la ubicacién de las zonas
de hospitalidad de Trelleborg en cada etapa del Giro. Todas
ellas seran un punto en el que compartir con la marca la pa-
sién de formar parte de un evento de talla mundial.
Trelleborg Wheel Systems es uno de los principales provee-
dores mundiales de neumaticos y ruedas completas para
magquinas agricolas, manipulacién de materiales, vehiculos de
construccién, motocicletas y otros segmentos especializa-
dos. Ofrece soluciones muy especializadas que aportan valor
afadido a los clientes y colabora con los principales fabrican-
tes de equipos originales. Sus fabricas estan en Italia, Letonia,
Brasil, Chequia, Serbia, Eslovenia, China, Sri Lanka y EE.UU.
Trelleborg es un lider mundial en soluciones poliméricas espe-
ciales para sellar, amortiguar y proteger aplicaciones criticas
en entornos exigentes. Sus soluciones innovadoras aceleran

el rendimiento de trabajo para los clientes de forma sosteni-
ble. El Grupo Trelleborg tiene unas ventas anuales de aproxi-
madamente 34.000 millones de SEK (3.340 millones de EUR)
y opera en unos 50 paises. Tiene tres areas de negocio: Trelle-
borg Industrial Solutions, Trelleborg Sealing Solutions y Tre-
lleborg Wheel Systems. La accién de Trelleborg se cotiza en
la bolsa de Estocolmo desde 1964 vy en la Nasdaq Stockholm,
Large Cap. @

de lubricantes del mundo, cuenta con
una magnifica trayectoria de innova-
cién alimentando los suefios de los
pioneros. Su pasidn por el rendimiento,
acompafiada de su filosoffa de trabajo
mediante acuerdos de colaboracion, le
ha permitido desarrollar lubricantes v
grasas que han tenido una funcién fun-
damental en numerosos logros tecno-
l6gicos en tierra, mar, aire vy el espacio
desde hace mas de 100 afios. Castrol
contribuye hoy a impulsar la sostenibi-
lidad mediante su nueva estrategia, que
tiene por objeto ahorrar residuos, redu-
cir las emisiones de carbono y mejorar
las condiciones de vida para 2030.
Castrol forma parte del Grupo bp vy
provee a clientes y consumidores de
los sectores maritimo, industrial, auto-
movilistico y energetico. Los productos
de la marca gozan de reconocimiento
mundial por su innovacién y su alto ren-
dimiento gracias a su compromiso con
una calidad excepcional v la tecnologia
de vanguardia.

Castrol tiene como objetivo hacer cre-

cer su negocio a traves de la expansion
en mercados en crecimiento, amplian-
do las ofertas de servicio y manteni-
miento de la marca Castrol a escala
mundial y brindando ofertas lideres en
el mercado en fluidos para vehiculos
eléctricos (VE). Dos de cada tres de los
principales fabricantes de automdviles
del mundo utilizan fluidos Castrol ON
para VE™.

El propdsito de bp es reinventar la
energia para las personas v el planeta.
Se ha marcado la ambicién de ser una
empresa de cero emisiones netas para
2050 o antes, y de ayudar al mundo a
llegar a cero emisiones netas, y una es-
trategia para cumplir con esa ambicion.
Mandhir Singh se unid a bp en 1989 tras
graduarse en la Universidad de Leeds
con un doctorado en Quimica. Paso
los primeros afios de su carrera en bp
en una variedad de cargos de ventas
y marketing antes de mudarse a Du-
bai como gerente de estrategia para
Oriente Medio vy el subcontinente indio.
Se uni6 a Castrol hace mas de 20 afios

en Singapur, donde liderd la integracion
de lubricantes bp y Castrol en toda la
regién antes de convertirse en el direc-
tor regional de recursos humanos para
Asia Pacifico. Progreso a través de va-
rios roles de liderazgo en estrategia v
fue ascendido a vicepresidente regional
de Europa y Africa antes de asumir el
cargo de director de operaciones de
Castrol en 2015.

Después de terminar su Master en Ad-
ministracién en Francia, Michelle Jou
comenzo su carrera en Hong Kong con
Elf Atochem.

Después se incorporé a Bayer Material
Science (ahora Covestro, una de las
principales empresas de polimeros del
mundo) en Shanghai y luego se mudd
a Alemania en 2016. Ocup6 puestos de
gerencia a escala nacional, regional v
global en varios cargos.

Mas recientemente, fue la presiden-
ta global de la unidad de negocios de
policarbonatos de Covestro, siendo la
primera asiatica v la primera mujer en
ocupar ese cargo en dicha firma. e

* De acuerdo con los datos de la LMCA de los 20 fabricantes de vehiculos mds vendidos (ventas totales de coches nuevos) en 2019. Se utilizan como parte del llenado

de fdbrica de los fabricantes de vehiculos.
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MANN+HUMMEL

Turismos
equipados
con filtros
HEPA

Mann+Hummel ha desarrollado los fil-
tros de habitéculo para turismos con
filtros HEPA, que se lanzaran al merca-
do este afio.

Los filtros High Efficiency Particu-
late Air (HEPA) desarrollados por
Mann+Hummel satisfacen las normas
EN 1822 e ISO 29463, cumpliendo asi
con los estandares internacionales mas
exigentes en cuanto a nivel de filtracion.
Asi, constituyen el sistema de filtracion
mas eficaz contra la contaminacion,
siendo capaces de retener sustancias
microscopicas con el maximo nivel de
filtracion posible.

Seglin el tipo de HEPA, el filtro retiene
al menos el 99,95% de las particulas,
incluyendo bacterias dafiinas, virus vy
otros microorganismos, incluso parti-
culas ultrafinas (menores de 0,1 pm).
Esto significa que por cada 10.000 par-
ticulas que entran en contacto con el
filtro, un maximo de 5 pueden atrave-
sar el medio filtrante.

“De particular interés aqui es el rendi-
miento de los medios filtrantes HEPA
en la filtracion de particulas ultrafinas
como las ocasionadas por la abrasion
de neumaticos y frenos, ademas del
hollin, las cuales se consideran peligro-
sas para la salud. Debido a su pequefio
tamafo, son capaces de transportar
compuestos téxicos a las regiones mas
vulnerables del cuerpo”, explican en
Mann+Hummel.

En Motortec 2022, la firma ha presen-
tado el sistema de filtracién para vehi-
culos eléctricos en el que la filtracion
HEPA desarrolla un importantisimo
papel. Este sistema, especialmente di-
rigido a coches eléctricos, esta pensado
para funcionar el mayor tiempo posible
en modo recirculacion y asi reducir el
consumo de energia, prolongando la
autonomia del coche eléctrico.

Gracias a la aplicacion de la inteligencia
artificial podemos monitorizar conti-
nuamente la calidad del aire en el exte-
rior v el interior del vehiculo, midiendo
la concentracién de CO,, lahumedad re-
lativa y la concentracion de particulas
dentro del vehiculo. De este modo, si,
por ejemplo, el CO, supera un nivel cri-
tico por encima del 0,1% del volumen,
se va a incrementar la entrada de aire.
El sensor de aire del exterior va a medir
su grado de contaminacion decidiendo
qué calidad de filtracion es necesaria vy
determinando cuanto aire fresco ha de
entrar al interior del vehiculo.
FreciousSmart dispone de 4 modos
de funcionamiento que se activan y se
combinan en funcién de la situacion, de
tal modo que la primera opcidn sera el
funcionamiento en recirculacion, para
lo que cuenta con un filtro de carbon
activado en el interior del vehiculo.
Cuando la calidad del aire disminuya
se permitira la entrada del aire exte-
rior. Las otras dos opciones permiten
la entrada 100% del aire del exterior,
bien a través del filtro interior o bien a
traveés del filtro HEPA cuando la calidad
del aire sea muy baja, por ejemplo, en
atascos, tuneles, etc. e

www.mann-hummel.com

WMFTS

El nuevo
nombre refleja
la estrategia
de ofrecer

a sus clientes
soluciones
integrales

de manipulacion
de fluidos

Watson-Marlow  Fluid  Technology
Group, parte de Spirax-Sarco Enginee-
ring plc, empresa que figura en el indice
FTSE 100, anuncié que ha cambiado su
nombre a Watson-Marlow Fluid Techno-
logy Solutions (WMFTS). A medida que
la empresa evoluciona para satisfacer
las necesidades de los sectores en los
que trabaja después de un periodo de
crecimiento internacional, este cambio
de nombre esta en consonancia con el
compromiso estratégico de ofrecer so-
luciones integrales de manipulacion de
fluidos a sus clientes

Andrew Mines, director Ejecutivo de
WMFTS (en la foto), comenta que “es
una etapa muy interesante para Wat-
son-Marlow, ya que continuamos en un
periodo de crecimiento sostenido. Existe
una demanda creciente de nuestros ex-
cepcionales productos, soluciones vy es-
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pecializacién en ingenieria para los mer-
cados de ciencias de a vida, alimentacion
vy bebidas v el sector industrial. Nuestra
prioridad siempre ha sido ofrecer solu-
ciones inmejorables a nuestros clientes;
nuestro nuevo nombre y nuestra vision
estratégica enfatizan este compromiso.
Nos permitird explotar todo el potencial
de nuestras marcas, productos y ser-
vicios, posicionarnos para seguir cre-
ciendo mientras apoyando a nuestros
clientes actuales y futuros e innovar en
busca de un éxito sostenible acorde con
nuestros valores fundamentales”.

La vision estratégica que fundamenta el
cambio de nombre es generar una ma-
yor sincronia en las marcas y productos
de Watson-Marlow, a fin de mejorar las
soluciones en una creciente gama de
aplicaciones. Ademas, Watson-Marlow
sigue desarrollando su enfoque de ventas
sectorizadas y consultivas, ademas de di-
gitalizar sus procesos comerciales imple-
mentando una reestructuracion vy actuali-
zacion completas del sitio web de la firma.
También ha ampliado su capacidad pro-
ductiva vy optimizado procesos para
atender a sus clientes mediante am-
pliaciones de capital tales como una fa-
brica de 11.000 m? construida a medida
en Portsmouth (Reino Unido), para la
marca BioPure, y una nueva planta de
14.000 m? en Devens, Massachusetts
(EE.UU.), que cuenta con ocho salas
limpias nuevas.

La empresa esta centrada en innovar
para alcanzar el éxito sostenible com-
binando su legado como lider mundial
en tecnologias de manipulacion de pa-
sos de fluido con inversiones continuas.
Watson-Marlow esta alineada con la
estrategia de sostenibilidad One Planet
lanzada por su casa matriz, Spirax-Sarco
Engineering plc. Este plan de accién bus-
ca construir un futuro mas sostenible y
orienta las actividades de la empresa vy
su interaccion con proveedores, clientes
y comunidades locales, para lograr un
mundo mejor para el mafiana. e

www.winfts.com

EMPRESAS

Elesa Ganter
lbérica celebra
su XXV aniversario

Elesa Ganter Ibérica, S.L., lider del mer-
cado en amplias gamas de elementos
estandarizados y componentes de ma-
quinaria, cumple 25 afios en 2022, des-
de su fundacion en 1997. Este recorrido
de un cuarto de siglo la ha convertido
en una de las compafiias referentes del
sector, con un crecimiento del 750% en
los ultimos 11 afios y una facturacion re-
cord de 8,5 millones de EUR en 2021.

El grupo Elesa+Ganter esta formado
por las dos empresas matrices, Elesa y
Ganter, propietarias al 50%, y su red de
filiales por todo el mundo. En 1974 se
agruparon para formar Elesa+Ganter,
uniendo el disefio, comercializacién vy
presencia en todo el mundo a través
de filiales v distribuidores. La fusién de
los conocimientos de Elesa en disefio
y fabricacién de plasticos de ingenieria
con la experiencia y precision de Gan-
ter en componentes metdlicos hace de
Elesa+Ganter una combinacion unica.

Como resultado de esta unidn, en 1997 se
fundala firma Elesa+Ganter Ibérica, S.L. En
estos 25 afios, la empresa ha evoluciona-
do, mejorando e innovando sus productos
v servicios para ofrecer la maxima calidad
y agilidad tanto para clientes como para
proveedores. Nunca ha dejado de crecer
como empresa \ en cuota de mercado en
Espafia. Su equipo esta formado hoy por
27 personas, creciendo la plantilla mas del
doble en los Ultimos afios y contando con

unas instalaciones de mas de 3.000 m?, la
mayor parte dedicados a su amplio stock,
en Soraluce, Guiptizcoa.

La empresa estd muy diversificada, v
esto es algo que potencia y busca. El
mercado actual exige estar presente en
todos los sectores vy nichos de mercado
potenciales posibles. Su catalogo es el
mayor del mercado en su sector vy el ob-
jetivo es que crezca con nuevas familias
que se incorporan cada afio a su gama de
fabricados. La facturacion ha crecido en
ese periodo de tiempo, llegando a factu-
rar 8,5 millones de EUR en 2021, lo que la
sitéia en la posicion cabecera en gama de
productos en el mercado espariol.

Con una de las mas amplias gamas de
elementos estandarizados y componen-
tes de maquinaria (mas de 80.000 refe-
rencias), en Elesa Ganter Ibérica trabajan
de acuerdo a un “visionario” plan de dis-
tribucién especializado a escala mundial
de la corporacion de Elesa+Ganter, cu-
yos fabricados son muy apreciados en
el mercado por su altisima calidad en
cuanto a materiales empleados y sus
disefios patentados, punto en la que la
compafiia marca claramente la diferen-
cia: lo prueban los mas de 70 premios de
disefio internacionales recibidos.

La evolucién ha sido muy positiva y en
la empresa se muestran muy contentos,
sobre todo, porque lo que no ha cambia-
do en este tiempo es la mision de Elesa
Ganter Ibérica, donde dicen que “somos
su socio estratégico para crecer, mucho
mas que un proveedor”. Sus clientes es-
tan en el centro de la estrategia.

jAhora, a por las bodas de oro! @

www.elesa-ganter.es
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Participacion
en Motortec
Madrid

del Club de la Posventa VI (Pabellon 7,
7C178B) en el que ha expuesto sus solu-
ciones para el sector del transporte.
Grupo Cartés proporciona soluciones
que aseguran una mejora de la eficien-
cia energética, reduciendo los costes de

energia hasta en un 60%; soluciones
para el aceite y los combustibles, con-
siguiendo reducir las paradas, averias
y el consumo de los carburantes; asi
como recursos tecnolégicos de medi-
cién y conectividad para optimizar los

Grupo Cartés, firma con una experien-
cia de mas de 50 afios ofreciendo so-
luciones en el campo de la filtracion,
ha acudido a Motortec Madrid (IFEMA,
20-23 de abril de 2022), como experto
en filtracion para maximizar la renta-
bilidad de los negocios y la mejora de
la eficiencia a través de sus solucio-
nes para los sectores de automocion,
transporte v cabinas de pintura.

El encuentro ha constado de una expo-
sicién comercial en la que la compafia
ha contado con un stand en el pabellén
3 (3C06) mostrando su porfolio de
soluciones, servicios y marcas, ade-
mas de tener presencia en el stand

EMPRESAS

Incisa Hidraulica Industrial
participa por primera vez
en FIMA 2022

Incisa Hidraulica Industrial, integrada en el Grupo Stannah, participa
por primera vez en la XLl Feria Internacional de Maquinaria Agri-
cola (FIMA), una de las citas més relevantes del sector agricola.
Importantes empresas del sector acudiran a Zaragoza entre el 26
y el 30 de abril para exponer sus productos y servicios, después
de la suspensién del salén el afio pasado a causa de la covid-15.
En la ultima feria, celebrada en 2020, fueron cerca de
250.000 los visitantes que acudieron a los mas de 160.000 m?
de exposicion. Son precisamente estas impresionantes cifras
las que han llevado a Incisa Hidraulica Industrial a participar en
la 422 edicién de FIMA.

“El core de nuestro negocio es la distribucién de componen-
tes y accesorios hidréulicos para diferentes sectores, pero
especialmente para el agricola. Representar en esta feria
a nuestra compafiia, que ahora cuenta con una imagen re-
novada, es una gran oportunidad para ganar visibilidad, asf

como establecer nuevas relaciones
comerciales y afianzar las ya exis-
tentes”, declara Gorka Martin, res-
ponsable de Incisa Hidraulica.

La compania, que tiene mas de 55
afios de experiencia en el sector de la hidraulica, estara en un
stand dentro del Pabellén 3, calle B - N°1 de la feria. Es ahi don-
de expondra sus productos y oferta comercial, como distribui-
dora de componentes hidraulicos, con el objetivo de ampliar su
cartera de clientes y explicar su propuesta de valor. Ademas,
aprovechando su participacion y con la idea de afianzar sus
ventas, durante a feria, ofrece un descuento adicional del 2%
en todos los pedidos.

Sirviendose de la notoriedad del encuentro, Incisa Hidraulica
Industrial quiere dar a conocer su nueva linea estratégica de
negocio y el cambio de imagen. En ese sentido, ha renovado su
logo v pagina web, con el fin de darle una mayor importancia
a su imagen de marca.

“FIMA es una buena ocasién en términos comerciales, pero
también en cuanto a reputacion e imagen se refiere. Hemos
relanzado la marca para adaptarnos a los nuevos mercados,
modernizando el concepto de nuestra compafiia y queremos
aprovechar la feria para exponer los productos que distribui-
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procesos e incrementar la eficiencia
hasta en un 20%.

La compafia complementa su por-
folio con la formacion y el asesora-
miento necesarios para conseguir la
idoneidad del sistema, en funcién de

las necesidades concretas de cada
instalacién y de acuerdo con la legis-
lacién nacional e internacional corres-
pondientes.

Las soluciones de la compafiia quedan
respaldadas por un amplio stock y un

rapido servicio logistico, que asegu-
ran el suministro de filtros y equipos
en los plazos programados, logrando
la mejor solucién en el menor tiempo
posible.

Grupo Cartés es una compania unica,

innovadora y en constante evolucion,
cuya finalidad es generar soluciones
desde la filtracién, mediante un equipo
cercano vy especializado que ayuda a in-
dustrias, empresas, instituciones y pro-
fesionales, con el objetivo de mejorar
su rentabilidad vy eficiencia. @

www.grupocanrtes.es

(véase anuncio en la seccion

Guia del Comprador, pag. 185)

mos, asi como el relanzamiento de la marca que se centra
mas en las nuevas necesidades del mercado”, asegura el res-
ponsable de Incisa Hidraulica.

Bajo el paraguas internacional de Stannah, Incisa continuara
distribuyendo componentes y accesorios hidraulicos auxilia-
res —como enchufes hidraulicos, valvulas de bola, abrazade-
ras para fijacion de tuberias, etc.— con la misma filosofia vy
valores que ha abierto un espacio de mercado, a partir del
excelente servicio al cliente, la confianza en primeras marcas,
precios competitivos v agilidad de su stock.

En Espafia desde 1963 y con mas de 155 afios de trayectoria,
Stannah es la empresa Llider mundial en la fabricacién de sillas
salvaescaleras, plataformas, elevadores, duchas y en general
especializada en ofrecer soluciones para personas con movi-
lidad reducida. Recientemente, la compafiia ha entrado a for-
mar parte del Gremio Empresarial de Ascensores de Catalufia.
La compafiia estd presente en mas de 45 paises de los cinco
continentes, incluido Esparia, y ha devuelto la autonomia a mas
de 1 millén de personas en todo el mundo. EL equipo global de
Stannah lo componen mas de 1.500 empleados que trabajan
cada dia para devolver la autonomia y movilidad a las personas.
Incisa, con mas de 55 afios de experiencia en el sector de la
hidraulica, cuenta con un equipo de profesionales expertos en

accesorios hidraulicos que conocen el mercado a la perfec-
cién. Su trabajo siempre se lleva a cabo con primeras marcas
de gran prestigio internacional para ofrecer sus productos de
gran utilidad para la maquinaria agricola, refrigeracion, trans-
porte, construccién, obra publica y sector naval.

Desde 2015, forma parte del negocio de Stannah vy dentro de ese
paraguas ha redisefiado por completo toda suimagen de marca. @

www.incisahidraulica.com
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La XXXI BIEMH,
un escaparate

de primer nivel
de la industria 4.0

Empresas punteras de 23 paises han
confirmado ya su participacion en BIE-
MH-Bienal Internacional de Maquina-
Herramienta (recordemos el lema de la
convocatoria, “More BIEMH than ever”),
gue a menos de tres meses para su
celebracién contaba con el 95% de su
superficie disponible contratada. La ci-
fra de firmas expositoras registradas
supera las 900, un conjunto en el que
destaca la presencia de un 46% de par-
ticipantes extranjeros procedentes de
paises como Alemania, Austria, Bélgica,
China, Dinamarca, Francia, India, Italia,
Paises Bajos, Portugal, Suiza, Taiwan y
Turquia, entre otros.

Por sectores, la oferta se reparti-
ré entre empresas de componentes
y accesorios (28%), maquinaria por
arranque (22%), herramientas (15%),
maquinaria por deformacion (14%),
metrologia y CAD-CAM (10%), y au-
tomatizacion y robotica (9%), princi-
palmente. Al momento de redactar,
el directorio recogia mas de 2.200
maquinas, productos y servicios, que
convertiran los pabellones de Bilbao
Exhibition Centre en un escaparate de
vanguardia con las soluciones tecnolo-
gicas mas avanzadas.

Los datos confirman unas perspecti-
vas favorables para esta edicién, en
la que la industria reforzara su prota-
gonismo esencial en la economia. La
BIEMH regresara del 13 al 17 de junio
como un encuentro estratégico de
primer nivel para la dinamizacion del
ambito industrial, mas adn, ante la
complejidad del contexto actual. Sera
una herramienta B2B de contacto co-
mercial directo, con multiples oportu-
nidades de negocio.

La campafia de compradores se desa-
rrolla en mas de 30 paises, de los cua-
les se consideran prioritarios Alemania,
China, EE.UU., Francia, India, Italia, Mé-
xico, Portugal, Reino Unido vy Turquia.
Asimismo, y con el foco mas cerca,
también se estan realizando acciones
especiales en las dreas de mayor con-
centracién industrial de empresas en
Espana.

Atraer a grandes compradores a tra-
vés del Hosted Buyers” Programme es
uno de los elementos principales de la
campafa de visitantes de BIEMH. Este
programa de agendas concertadas
recoge también las peticiones de los
propios expositores y es fundamental
para atraer perfiles estratégicos de
maximo interés a BEC, que puedan ce-
rrar reuniones de negocio con las fir-
mas participantes antes de viajar a la
feria. En paralelo, la campafia general
de promocion de visitantes se desa-
rrolla en mas de 100 paises y se diri-
ge a profesionales de los principales
sectores usuarios como automocion,
aeronautica, energia, gas&oil, ferro-
viario, naval, construccidon metalica,
bienes de equipo, siderurgia y valvule-
ria, entre otros.

BeDigital y Addit3D, que se celebrardn

de forma simultanea a BIEMH, comple-
taran el recorrido por la industria 4.0
con las mas recientes propuestas en
tecnologias habilitadoras para la trans-
formacion digital de la industria y una
oferta muy amplia de empresas dedi-
cadas a la fabricacion aditiva.

Ambas citas abordaran los grandes
retos en fabricacién avanzada para
mejorar la competitividad industrial.
BeDigital ofrecerd en su cuarta edi-
cién un esquema de encuentro muy
dinamico, en el que combinara su zona
expositiva y Start Up Village con Inno-
vation Workshops v Digital Talks, que
analizaran el miércoles 15 de junio las
ultimas novedades de la digitalizacion
avanzada. Por su parte, Addit3D-Feria
Internacional de Fabricacion Aditiva y
3D, desarrollara un formato similar
en su sexta edicién, con un programa
de conferencias, los Additive Talks,
que tendran lugar el jueves, 16 de ju-
nio. Ademas, al contexto de BIEMH se
sumara el congreso IMIC-Industrial
Maintenance Innovation Conference, el
lunes 13 (dia completo) y el martes 14
(por la mafiana) y WORKinn, Foro de
Empleo Industrial, los dias 15y 16. @

www.biemh.com





