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FERIAS

En 2021 llegará 
Expofluidos, 
salón internacional 
de la tecnología para 
el proceso de fluidos
Expofluidos 2021 se celebrará juntamente con Exposólidos 
2021 y Polusólidos 2021, del 9 al 11 de febrero de dicho año. 
Con la incorporación de la tecnología de fluidos se da una res-
puesta integral a todos los procesos industriales.
El motivo del nacimiento de un nuevo proyecto ferial como 
Expofluidos se debe a una realidad industrial. Los visitantes 
profesionales de Exposólidos -Salón Internacional de Tecnolo-
gía para el Procesamiento de Sólidos- y de Polusólidos -Salón 
Internacional de la Tecnología para la Captación y Filtración-, 
provienen de diferentes sectores industriales donde mayori-
tariamente se procesan materiales sólidos, pero también flui-
dos. Ello ha motivado que se decidera añadir la tecnología del 

proceso de fluidos a través de una nueva propuesta: Expoflui-
dos 2021, Salón Internacional de la Tecnología para el Proceso 
de Fluidos. Su objetivo es que los profesionales que lo visiten 
hallen una respuesta integral a todas sus necesidades rela-
cionadas con sus procesos industriales, lo que sin duda hace 
más útil y atractiva su visita al salón, pues van a encontrar 
respuesta a todas las necesidades relacionadas con sus pro-
cesos productivos, ya sean relativas a los polvos o materiales 
a granel, los fluidos (líquidos, separación sólido-líquido, gases 
y vapores) o la captación y filtración.
Una consecuencia de que se celebran tres salones en pa-
ralelo es que los organizadores, la empresa Profei SL, de 
común acuerdo con los tres comités organizadores, hayan 
decidido montarlos utilizando dos recintos muy cercanos y 
de fácil intercomunicación: La Farga de L’Hospitalet y Fira 
de Cornellà, ambos en el área metropolitana de Barcelona.
La oferta tecnológica de Expofluidos abarcará:
• Equipos de presión para el proceso de fluidos
• Equipos de dosificación
• Equipos de agitación y reacción
• Equipos de separación y filtración
• Instrumentación y control
• Bombas, válvulas y filtros para el proceso de fluidos

SMOPYC

La innovación, 
epicentro de las actividades 
y espacios expositivos
Del 1 al 4 de abril de 2020 tendrá lugar la XVIII edición del Sa-
lón Internacional de Maquinaria de Obras Públicas, Construc-
ción y Minería (Smopyc), celebración que potenciará la I+D+i, 
con espacios interactivos y zona para el debate.
La innovación y la tecnología son dos ejes prioritarios en el de-
sarrollo de Smopyc. Buena prueba de ello es que el salón leva 
a cabo un buen número de acciones específicas que ponen de 
manifiesto la relevancia de estas áreas como potenciadoras 
de negocio y elementos de progreso sectorial.
Smopyc contará, además, con un espacio en exclusiva para 
la innovación en el que todos los profesionales tendrán un 
punto de encuentro ineludible, con espacios interactivos e 
ideados para el debate. Aquí participarán tres entidades 
que disponen de una amplia experiencia en este campo, 

como son ANMOPYC (Asociación Española de Fabricantes 
de Maquinaria de Construcción, Obras Públicas y Minería), 
ITAINNOVA (Instituto Tecnológico de Aragón) y PTEC (Pla-
taforma Tecnológica Española de Construcción). Esta zona, 

De izquierda a derecha, Jorge Cuartero, Rogelio Cuairán, Esther Borao 
y Carlos Martínez
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• Intercambiadores para procesos industriales con fluidos
• Equipos de separación térmica
• Accesorios para instalaciones
• Equipos de eficiencia energética en el proceso de fluidos
• Sistemas de seguridad para el proceso industrial de fluidos
• Ingenierías de proceso industrial.
Los miembros del comité organizador de Expofluidos 2021 
son los responsables de definir el perfil del encuentro, sus ac-
tividades paralelas y la estrategia de difusión, y lo conforman 
estos prefesionales:
- Presidente: Manel Ros (Ros Ducting)
- Vicepresidente: Xavier Miquel (Iberfluid Instruments)
- Vocales: Josep Maria Capdevila (Caperva); Jordi Vacarises 

(Dotest); Miquel Pizarro (Filtratex); Ernest Marco (Fira de 
Cornellà); Xavier Hernández (Gesfilter); Roge Merino (GM-
DIX); Elisabeth Burnett (La Farga de l’Hospitalet); Josep 
Beltrán (MCR); Albert Marfà (Pekos Group); Marc Rusiñol 
(Prescad); Marc Pujades (Raimber Fluid Tech); Manuel Pe-
láez (Siebtechnik Tema); Antoni Moreno (Sutein); Elisabet 
Rodríguez (Vak Kimsa)

- Director: Juli Simón (Profei SL). 

www.expofluidos.com

que se presenta bajo la denominación de Smopyc Innova-
ción, estará ubicada en el pabellón 9 de Feria Zaragoza y 
ofrecerá, del 1 al 4 de abril de 2020, cuatro áreas diferen-
ciadas. Veámoslas.
La zona Demos en la que habrá espacio para la realiza-
ción de demostraciones reales de maquinaria autónoma 
y otras innovaciones. La zona Expositiva albergará stands 
de ANMOPYC, ITAIINOVA y PTEC, así como otras posibles 
organizaciones vinculadas con la tecnología y la innova-
ción. Entre los aspectos más novedosos destaca la crea-
ción del Innovation Square, donde se podrá realizar char-
las y coloquios sobre el uso de la tecnología aplicada a la 
maquinaria. Por último, se pondrá en marcha una zona de 
Innovación en la que se concentrarán diferentes iniciati-
vas que buscan potenciar el papel de la tecnología y los 
nuevos procesos en el sector, tales como la exposición 
de premiados en el concurso de novedades técnicas, los 
Premios Torres Quevedo, la Galería de las Grandes Obras 
y el espacio de compradores internacionales y misiones 
inversas, que organiza ANMOPYC.
Para llevar a cabo estas acciones, Feria de Zaragoza y Smopyc 
firmaron el 25 de noviembre un acuerdo con estas tres enti-

dades de manera que todos se comprometen a potenciar esta 
área y difundir las actividades que en ella se lleven a cabo. 
En la firma del convenio participaron el director General de 
Feria de Zaragoza, Rogelio Cuairán, el director Gerente de AN-
MOPYC, Jorge Cuartero; la directora General de ITAINNOVA, 
Esther Borao, y el director Gerente de PTEC, Carlos Martínez.
Otra de las actividades que se llevarán a cabo tras el acuerdo 
firmado es la celebración de la jornada, organizada conjun-
tamente por ANMOPYC e ITAINNOVA: Construyes! III Jornada 
de Innovación Tecnológica en maquinaria para construcción y 
minería, que tendrá lugar el jueves 2 de abril en el auditorio de 
Feria de Zaragoza.
En definitiva, un buen número de acciones que contribuirán, 
sin duda, a potenciar el papel de Smopyc como escenario 
para la innovación y el desarrollo tecnológico para el sector 
de la maquinaria de construcción. Así Feria de Zaragoza pone 
a disposición de los profesionales una herramienta de prime-
ra magnitud que incrementa la competitividad empresarial y 
sirve de motor para los mercados nacional e internacional. 

www.smopyc.com
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MANN+HUMMEL

Jorge Sala, director 
de la división Aftermarket 
para Europa Occidental
Jorge Sala, desde 2017 y hasta ahora director de IAM de 
Mann+Hummel para el sur de Europa, encargado de los mer-
cados de España, Portugal, Italia y Francia, asumirá el 1 de ene-
ro de 2020 el puesto de director de la división Aftermarket de 
Mann+Hummel de la recién creada región de Europa Occidental.
Sala, que suma más de 22 años en la compañía líder del sector 
de la filtración (a la que se incorporó en 1997), aborda con gran 
compromiso su nuevo cargo de gestión de todas las marcas 
presentes en Europa: Mann-Filter, WIX-Filters y Filtron. Ade-
más, su nueva responsabilidad incluye los mercados de Be-
nelux, Reino Unido, Países Nórdicos, Alemania, Austria, Suiza, 
Grecia, Chipre e Israel. De esta forma, la gestión europea del 
mercado independiente de recambios en Mann+Hummel queda 
dividida entre las regiones del Oeste y del Este de Europa.
En esta nueva posición, Sala reportará a Simon Frick, nuevo 

vicepresidente europeo de IAM asimismo a partir del 1 de ene-
ro de 2020.
“Con estos cambios organizativos, la compañía pretende dar 
una mejor respuesta a la consolidación y crecimiento de sus 
marcas y clientes a nivel internacional y fortalecer la coope-
ración y sinergias entre las distintas áreas de su organiza-
ción”, afirman en el Grupo. 

www.mannhummel.com

ADVANCED FACTORIES

La gran semana 
de la innovación 
industrial 
llega a Barcelona
Advanced Factories, el mayor en-
cuentro sobre industria 4.0 que se 
celebrará del 3 al 5 de marzo en Bar-
celona, ha abierto su registro para 
asistir al encuentro anual para los 
profesionales del sector industrial. 
En la anterior edición, más de 16.000 
directivos se dieron cita allí para 
descubrir las últimas soluciones en 
automatización industrial, máquina-
herramienta, robótica y nuevas tec-
nologías para mejorar la competitivi-
dad de la industria.
Tras tres años, la cita se consolida 
como punto de referencia para los 
profesionales de sectores industria-

les como automoción, alimentación, 
aeronáutica, ferroviario, salud, side-
rurgia, textil y energía que buscan las 
últimas innovaciones para convertir 
sus plantas en fábricas 4.0. Además, 
el Industry 4.0 Congress, el mayor 
congreso europeo sobre industria 
avanzada y digital, proporciona un 
máster de tres días donde descubrir 
las últimas tecnologías emergentes 
a través de casos reales aplicados a 
distintas industrias.
Advanced Factories presenta este año 
una nueva visión para la industria donde 
descubrir la transformación digital y la 
innovación, con especial importancia a 
las aplicaciones de inteligencia artificial, 
gemelo digital, IoT, blockchain, Big Data, 
Cloud Industrial o ciberseguridad, todo 
ello de la mano de firmas como ABB, 
Accenture, AMADA, Delta, HP, Infaimon, 
Igus, Bosch Rexroth, Schunk, Siemens, 
Trumpf, T-Systems, Universal Robots, 
Festo, Mitsubishi, Beckhoff y Pilz, en-
tre otras. Una zona expositiva llena de 
innovación aunará soluciones en auto-

matización industrial, digital manufac-
turing e industria 4.0 para ayudar a la 
transformación digital del sector, mejo-
rar la competitividad y aportar su parte 
de protagonismo al crecimiento econó-
mico del país.
Dice Albert Planas, director de Advan-
ced Factories: “el sector industrial ha 
sido tradicionalmente un sector que, 
dentro de apostar por la innovación, 
se ha mantenido en la certeza de los 
procesos conocidos, lo que ocasiona 
un miedo al cambio. Nuestras fábri-
cas necesitan abrazar las nuevas tec-
nologías y desde Advanced Factories 
queremos ser el instrumento trans-
misor de todas las novedades que 
están impulsando la competitividad 
industrial y ser el motor de cambio 
para el sector”.
Con una agenda específica para cada 
profesional, directores generales, 
responsables de IT y jefes de planta 
u operaciones de cada sector podrán 
conocer las herramientas digitales que 
necesitan para impulsar su industria. 
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COMPANIES

Danfoss 
and ASI 
to partner in 
the autonomous 
vehicle market
Danfoss and Autonomous Solutions, 
Inc. (ASI), a global leader in the 
automation of vehicles for mining, 
agriculture, and construction, have 
signed an agreement for a strategic 
partnership to collaborate on 
autonomous technology for mobile 
equipment applications and adjacent 
markets.
With the strategic partnership, ASI 
and Danfoss will align the strengths 

of the two companies working toward 
a common goal of enabling more 
customers to adopt autonomous 
solutions for their applications. 
Autonomous technology can increase 
safety and productivity, and also 
support tackling challenges like reliable 
food supply and sustainable primary 
industries.
“This partnership demonstrates our 
ambition to invest in autonomy and 
be the innovative partner for our 
customers. It’s a promising partnership 
and we are excited about the potential 
in vehicle automation,” says Kim 
Fausing, President and CEO of Danfoss.
The partnership is a strong signal in 
the market and gives Danfoss and ASI 
an advantage in the transformation 
to automated vehicles. Mel Torrie, 
President and CEO of ASI, says, “ASI 
has been using the innovative Danfoss 

components over the last 20 years to 
support our autonomy development 
with the world’s leading vehicle OEMs. 
This new partnership will ensure 
manufacturers have the needed 
support to streamline their efforts in 
making autonomous industrial vehicles 
a mainstream reality.”
ASI is a longtime Danfoss customer, 
utilizing the PLUS+1® software platform 
from Danfoss Power Solutions in 
several of the vehicles it has automated 
in the past.
“We align our strengths and secure the 
relationship between ASI and Danfoss 
Power Solutions with the partnership. 
That will allow us to take a leap toward 
reaching a common goal of enabling 
more customers to adopt autonomous 
solutions,” says Eric Alström, president 
of Danfoss Power Solutions. 

Así, diferentes empresas mostrarán 
sus casos de éxito en la implementa-
ción de diferentes tecnologías, como 
ejemplo de liderazgo en la transforma-
ción de su sector.
Además, este año el Industry 4.0 Con-

gress pondrá especial foco en acer-
car la tecnología a cualquier pyme y 
profesional. “Los proveedores de au-
tomatización encuentran una barrera 
de entrada en la comercialización e 
implementación de sus productos por 

el déficit de habilidades digitales, cosa 
que lleva a la servitización de los sis-
temas o a una oferta ampliada”, des-
taca Óscar Iñigo, director del Industry 
4.0 Congress. Por eso, el congreso 
busca ayudar a que la automatización 
y la tecnología sean más atractivas 
para la industria para conseguir fábri-
cas más eficientes y sostenibles, sin 
olvidar la necesidad de atraer talento 
al sector industrial, en especial el fe-
menino.
Advanced Factories es más que una 
feria al uso. Además del Industry 4.0 
Congress y de una zona expositiva con 
más de 350 firmas, el encuentro ofrece 
muchas actividades como el Leaders-
hip Summit, los Factories of the Futu-
re Awards 2020, el Industry Startup 
Forum, el Talent Marketplace o tours 
tecnológicos, proporcionando un net-
working único. 

www.advancedfactories.com
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VOSS

Forming tubes 
in a wobble process
Voss Fluid expands its product range of pre-assembly devices. 
With the new Voss Flare 110, the engineers from Wipperfürth 
have developed a tube forming machine that can perform 
fully automatic tube end machining using the wobble process. 
It is used to produce 90° and 37° flanging for the Voss Flare 
ORFS (90°) and Voss Flare JIC (37°) connection systems. With 
the new pre-assembly device, Voss Fluid meets customer 
requirements for ORFS fittings.
With the new, fully automated Voss Flare 110 machine, Voss 
Fluid uses the wobble process, which is gentle on the material 
and saves time. The tool makes a wobbling movement during 
which the tube end is precisely flanged against the supporting 
sleeve with minimum force. This process is an alternative to 
classical axial forming, in which the material is pressed into a 
negative form to create the desired contour. The disadvantage 
of these axial forming processes is the high force required 
and the high stress on the material. In the wobble process, 
the steel retains its unbroken grain and thus its high strength. 
The surface quality of the sealing surface is particularly 
good because no machining marks are created thanks to the 
gentle forming process. The steel exhibits higher resistance to 
fractures and tears.
The tube forming machine Voss Flare 110 is suitable for the 
economical series production of ORFS (90°) and JIC connections 
(37°). It provides the user maximum process reliability, as 
operating errors are avoided during forming caused by the 
internal stop in the die. The all-electric drive also means that 
tubes with an outside diameter of 6 to 38 mm are processed 
with very low noise levels. This type of drive permits very 
precise and reliable control. It is particularly advantageous in 
very tight tube bends and very short clamping lengths.
Flexible for different tube qualities and tolerances: For 
forming, rolling mandrels and clamping jaws with integrated 
slide for the sleeve feed (depending on the tube outer 
diameter) are used. The integrated slider in the clamping 
jaws means that the user does not have to reach between 
the clamping jaws to insert the ORFS sleeve, but can simply 
feed the sleeve from the outside. As an option, the machine is 
also available with a sleeve magazine (depending on the outer 
geometry of the sleeve). A feeder can be fitted for automatic 
feeding of the sleeves. This almost completely automates the 
insertion of the sleeves. The operator only has to make sure 
that the magazine is filled.
The Voss Flare 110 flanging machine is also equipped with a 
touch panel on which the forming parameters for the most 
common tube dimensions are stored. In addition, the inspection 

dimensions for checking the respective flanging can be called 
up via the display. Individual recipes can be created by the user 
and exported to a USB stick if required.
Overview of functions and data:
• Fully automatic flanging to 90 or 37 degrees
• Wobble process for particularly gentle material forming
• Highest quality of sealing surfaces and excellent surface 

quality
• Limit stop inside the tool prevents faulty assembly
• Touch panel, intuitive menu navigation
• Soft-sealing coupling system with high leak-protection
• Ideal for high operating pressures of up to 630 bar
• Variable tube connection thanks to numerous combination 

options and the extensive Voss Flare ORFS component 
range

• Simple and quick installation through radial installation of 
the flanged tubing

• Easy to maintain through straightforward repeat assembly
• Dimensions: 800 mm wide, 1,250 mm high, 1,100 mm deep
• Weight: 650 kg.  

www.voss-fluid.net 
(Véase la sección Guía del 

Comprador, pág. 623)
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MOTUL

Refuerzo 
en España 
de la división 
de lubricantes 
industriales
Motul, especialista en la formulación, 
producción y distribución de lubrican-
tes de alta tecnología para la automo-
ción y la industria, refuerza en España 
MotulTech, su división centrada en el 
desarrollo, fabricación y comercializa-
ción de lubricantes industriales de alto 
valor añadido. La compañía francesa 
refuerza así su compromiso con el te-
rritorio nacional, diversificando su ne-
gocio para ofrecer lubricantes de alta 
gama para todo tipo de maquinaria en 
la industria, sirviendo a sectores como 
la automoción, la alimentación o la 
construcción.
Con una gran experiencia internacional, 
MotulTech llega a España para conver-
tirse en un proveedor referente de la 
industria nacional. Para ello, la división 
desarrolla aceites para el mecanizado, 
la transformación de metales y la lubri-
cación de alto rendimiento de equipos 
industriales, que muestran la capacidad 
de adaptarse a las necesidades de los 
diferentes centros de producción.
Motul Ibérica diversifica su gama de 
productos y potencia una nueva línea 
de negocio en el país, que ya cuenta con 
un amplio recorrido en países como 
Francia o Alemania. Como muestra de 
este compromiso, recientemente se 
ha incorporado a Yannis Ben Mahmoud 
como director de Desarrollo de Nego-
cio de MotulTech. Experto en el sector 
de los lubricantes industriales, con una 
larga trayectoria en compañías de la 
misma área y que liderará la división 
en España y fortalecerá su presencia 
en todo el territorio, reconoce que “el 
sector industrial español es muy po-
tente, pero a la vez diverso. Se produ-

cen materias de distinta índole, por lo 
que las maquinarias que se emplean 
son diferentes y los aceites y lubrican-
tes deben cumplir requerimientos muy 
específicos. En MotulTech producimos 
productos especializados, hechos a 
medida según las necesidades de cada 
fábrica y máquina, brindando, además, 
un servicio de seguimiento continuo por 
parte de nuestro equipo técnico. En ese 
sentido, buscamos dar una solución 
completa al cliente y de la mejor cali-
dad para aportarle valor añadido”.
Ahora la compañía está desarrollando 
una importante red de distribución en 
regiones clave. En solo unos meses, 
MotulTech ya cuenta con presencia en 
Cataluña, Galicia, Madrid, Levante y 
País Vasco, con un equipo de personal 
técnico muy cualificado que se amolda 
a las necesidades de cada cliente. Mo-
tul se ha marcado Andalucía y Portugal 
como próximos objetivos.
MotulTech nació hace más de 20 años 
en Francia con un claro objetivo: apro-
vechar el know-how de más de 150 
años como especialista en lubricantes 
de alta tecnología para la industria. La 
división tiene presencia en muchos paí-
ses del mundo a través de sus produc-
tos y servicios, así como de producción 
e I+D y se ha convertido en un relevante 
actor de los lubricantes para la indus-
tria a escala internacional.
La innovación es el motor de MotulTech, 
que se nutre a través de los centros de 
desarrollo de la compañía en Francia y 
Japón. Estas instalaciones de I+D desa-
rrollan continuamente nuevos produc-
tos que buscan mejorar las prestacio-
nes de la gama. En este sentido, existen 
dos aspectos fundamentales en los que 

la división tiene el foco puesto: la salud 
y seguridad de los operarios que traba-
jan con los lubricantes en las fábricas, 
y el cuidado del ambiente. Para ello, 
MotulTech investiga en sus laborato-
rios nuevas fórmulas con las que crear 
productos que tengan las mismas pres-
taciones, pero que contengan distintos 
tipos de bases, como son las vegetales 
o las acuosas y así ocasionar un menor 
impacto ambiental. Desde 2007, la divi-
sión forma parte del proyecto europeo 
Ibiolab, un programa comunitario de 
promoción del entorno, donde se tra-
baja con materiales producidos a base 
de materias primas renovables, consi-
guiéndose productos biodegradables y 
no tóxicos para el ambiente y la salud 
humana.
El personal técnico de MotulTech tam-
bién dedica grandes esfuerzos a la 
formación de los clientes. Uno de los 
pilares fundamentales para la correcta 
manipulación de estos productos es-
pecializados es saber cómo se deben 
utilizar. De esta forma, el personal de 
la división imparte cursos sobre nue-
vos productos, tecnologías, prevención 
y seguridad, con tal de concienciar a 
los trabajadores de la importancia de 
un buen uso de estos artículos en las 
líneas de producción.
En su apuesta por el mercado español, 
MotulTech estuvo los días 27 y 28 de 
noviembre en MetalMadrid, la feria de 
innovación industrial del metal. Y del 
16 al 21 de septiembre, MotulTech par-
ticipó en el EMO de Hannover, la feria 
mundial dedicada al sector de la me-
talurgia, que contó con más de 2.100 
expositores y empresas de 47 países 
diferentes. 
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COMPANIES

Delta Adds 
European 
Sales Office
Motion control manufacturer Delta 
Computer Systems, Inc. announced 
that it has established a sales office in 
the United Kingdom under the direction 
of Delta’s European Sales Manager, Dr. 
Tim Gessner. Dr. Gessner (pictured) 
was appointed to the European Sales 
Manager position in July of 2017.
The sales office, Delta Motion Ltd., will 

operate as a wholly owned subsidiary 
of Delta Computer Systems, Inc. and 
is located in Edinburgh, Scotland. This 
office will provide support and training 
as well as sales and marketing services 
for Delta in Europe.
“Delta continues to expand internationally 
in all major regions,” stated Steve Nylund, 
Delta’s CEO. “Establishing this sales office 
is a continuation of Delta’s commitment 
to our customers in Europe,” Nylund 
added.
European customers can reach 
out to either of these locations for 
support: Delta’s headquarters and 
manufacturing centre in the USA 

and the new sales office in the UK.

Delta Computer Systems, Inc. designs, 

manufactures, markets, and supports 

motion controllers, and specialized 

products. With 

a track record 

of more than 35 

years of motion 

control product 

development, 

c u s t o m e r 

responsiveness, 

continuous incremental improvement, 

and support for both legacy and new 

products, Delta delivers lasting value. 

AIRTAC

Visita a la fábrica 
de Ningbo
En septiembre, un grupo de clientes de 
Europa visitó la fábrica de AirTAC Inter-
national Group en Ningbo (China). Este 
viaje se organizó para permitirles cono-
cer AirTAC desde dentro: experiencia y 
dinamismo de una fábrica que produce 
80 millones de piezas de componentes 
neumáticos cada año.
Durante la visita, los clientes tuvieron 
la oportunidad de descubrir los nuevos 
productos que se lanzarán en el futuro. 
Además, se reunieron con los ingenieros 
del departamento de I+D, por lo que vie-
ron personalmente cómo se desarrollan 
los productos y cómo se producen.
El objetivo de AirTAC es establecer una 
relación sólida con sus distribuidores 
creando un equipo constantemente 

involucrado en el crecimiento de la 
empresa. Este viaje a China es solo un 
ejemplo de la política que la firma está 
promoviendo para lograr el objetivo de 
ser considerado un grupo real.
AirTAC está comprometida en crear 
una red sólida con sus clientes, apoyar-
los en el día a día y en actos y activida-
des, gracias a muestras de productos y 
material de marketing.
“¡El viaje a China fue increíble!” Este es el 
comentario principal de los clientes des-
pués de la visita al centro de producción 

en Ningbo. Realmente en AirTAC creen 
que esta fue una experiencia fundamental 
para la empresa y por ello la firma pro-
moverá otros viajes a China en el futuro. 

www.airtac.com
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EMPRESAS

Shell, 
reconocida de nuevo 
como mejor proveedor 
de lubricantes mundial
Según la 17ª edición del informe de Kline & Company que 
analiza el mercado y evalúa la industria global de lubrican-
tes, Shell vuelve a ser la mejor compañía del sector de los 
lubricantes. Es la decimotercera vez consecutiva que recibe 
esta distinción. El informe se basa en el año 2018 y cubre 
los mercados nacionales, segmentos de mercado, tipos de 
productos y formulaciones de importancia en cuanto al con-
sumo de lubricantes.
“La estrategia de crecimiento de Shell en el área de lubrican-
tes funciona. Contamos con una equilibrada gama de produc-
tos líderes del mercado y unos servicios digitales en auge, lo 
que nos permite construir negocio en todos los segmentos y 
demostrar la resiliencia de nuestras operaciones en un mer-
cado global de lubricantes cada vez más dinámico”, explica 
Huibert Vigeveno, vicepresidente Ejecutivo Comercial de Shell 
a escala mundial.
“El informe Kline pone de manifiesto que la ventaja que lle-
vamos respecto a nuestros mayores competidores está am-
pliándose y, en particular, me complace enormemente el au-
mento de la demanda de nuestros lubricantes de gama alta 
y el crecimiento que hemos experimentado en el segmento 
industrial. Nos hemos centrado en lo que nuestros clientes 
necesitan y hemos adaptado nuestra oferta en consecuencia, 
lo que está dando como resultado unos mayores ingresos y 
está aportando al Grupo Shell un flujo de efectivo disponible 
de gran resiliencia”.
Según el informe, Shell no solo contó en 2018 con la mayor 
cuota en el mercado global, sino que esta aumentó respecto a 
2017, mientras que otras grandes petroleras internacionales 
sufrieron descensos. El volumen total de ventas de Shell fue 
de unos 4,5 millones de toneladas de lubricantes, o sea, unos 
5.000 millones de litros. Estas ventas se repartieron entre 
tres segmentos: vehículos ligeros (30%), industrial (36%) y 
vehículos comerciales (34%).
Shell es una empresa pionera en materia de innovación en el 
campo de los lubricantes y fue la primera compañía en comer-
cializar lubricantes producidos a partir de gas natural, más 
limpios y puros. A medida que las necesidades de los clientes 
evolucionan, Shell continúa innovando; ha lanzado, por ejem-
plo, una línea de fluidos diseñados específicamente para su 
uso en vehículos eléctricos (E-fluids), cuyo mercado crece 
sin cesar. Este mismo año, Shell ha anunciado la puesta en 

marcha de MachineMax, un nuevo servicio digital para clientes 
industriales que les ayuda a optimizar el funcionamiento de la 
maquinaria.
-  La tecnología PurePlus de Shell y su familia de lubricantes 

sintéticos de baja viscosidad de gama alta ofrecen a los con-
sumidores un mejor rendimiento del motor, con hasta un 4% 
de ahorro de combustible y la consiguiente reducción en la 
huella de carbono.

-  Shell ha desarrollado una línea de fluidos concebidos de ma-
nera específica para los grupos propulsores de alta tecno-
logía de los vehículos híbridos y eléctricos, los E-fluids. Su 
diseño es fruto tanto del trabajo de los laboratorios internos 
de Shell como de más de 20 años de estrecha colaboración 
técnica con fabricantes de equipos originales y de compo-
nentes. La gama de fluidos Shell para vehículos eléctricos 
incluye fluidos de transmisión, fluidos térmicos, grasas y 
Shell Helix Hybrid.

-  7 de los 10 mayores fabricantes de coches del mundo eligen 
Shell como su proveedor principal de lubricantes. Shell ha 
forjado relaciones comerciales de éxito con multinacionales 
fabricantes de equipos originales (OEM), como BMW, Volk-
swagen, FAW Group, John Deere, Daimler, Mahindra, Renault-
Nissan, Wartsila, Geely, Hyundai, Komatsu, Fiat Chrysler Au-
tomobiles (FCA) Group, Siemens, Atlas Copco, etc.

-  La cadena de suministro de lubricantes de Shell es una de 
las mayores del mundo; dado que adquiere aceites de base 
de diferentes grados y los mezcla con aditivos, ya sea en 
plantas mezcladoras propias o pertenecientes a empresas 
conjuntas, para crear una serie de productos de marca de 
especificaciones únicas.

- Shell tiene más de 200 científicos e ingenieros en sus cen-
tros técnicos especializados en lubricantes, situados en 
EE.UU., China, Alemania e India, que se dedican a investigar y 
desarrollar lubricantes y aceites.

-  En el ámbito de los deportes del motor, Shell mantiene des-
de hace tiempo acuerdos de colaboración técnica con Ferra-
ri (F1), Team Penske (NASCAR e IndyCar), Ducati (MotoGP), 
BMW Motorsport (DTM, carreras de resistencia) y Hyundai 
Motorsport (campeonato mundial de rally). Shell Helix Ultra 
con tecnología PurePlus es el único aceite de motor que usan 
los coches de Ferrari (en la F1), BMW Motorsport (en el cam-
peonato alemán DTM) y Hyundai (el i20, en el campeonato 
mundial de rally).

-  En cuanto a la escudería Team Penske, sus coches IndyCar 
solo usan aceite de motor 0W-40 Pennzoil Ultra Platinum, 
completamente sintético e idéntico al disponible en los co-
mercios, mientras que los del campeonato NASCAR utilizan 
aceites punteros con la tecnología PurePlus. 


